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Promocéao do Dia

das Méaes
Teminicionodia29de
abril. Haveradistribuicéo
decuponsgratisesorteio
devariosprémios!

Acib continua
estruturandopara
treinamentode
vendaspea
Inter net

Acib e
OsIndependentes
realizaraoa
Promocaoda
Festado Peao

Decoracaode
Vitrinese
Fachadas para
Festa do Pedo

Este ano havera premiacéo
para as empresas.

Acib realiza 2°
Rodada de Negocios
no dia 19 de Junho
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Acib realizara
Cursos de
Gerentes e

Vendedores

| nscrigdes abertas. I nicio dos cursosl y

dia 6 demaio
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Pesquisa do Empresario do Ano e
Preferéncia e Popularidade 2013
COMecou em mar co

O Empresario doAno 2013 easempresas

Sserdo anunciadasno di a24 de Junho

Loja organizada atrai
mais clientes

Acesso: Ter portas amplas, entrada
livre; Garantir acessibilidade a cadeiras
de rodas e carrinhos de bebé.

Layout: Evitar barreiras fisicas que
dificultem acirculacéo ou avisualizacdo
dos produtos; Criar um fluxo légico de
circulagéo.

Comunicacao Visual Interna: Aliar
design esimplicidade; informar, sinalizar,
motivar, decorar.

Ambientacdo: Proporcionar conforto:
temperatura e aromatizacéo; decoragéo
temética com iluminacdo adequada; se
utilizar som ambiente, seja agradavel a
todos os gostos.

Veja dicas detalhadas na pagina 4
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Salde e Qualidade

. Qualidade e Respeito a vocé como nenhuma outra.

Seu funcionario € mais
Importante do que
VOCE pensal

Mais detalhes na pagina 4

Vaaém dasmidiastradicionaise abuse
dacriatividade:

- Envolva-se com a comunidade;

- Participe de clubes e associagoes;

- Faga divulgagdo boca a boca;

- Prepare mailing list/cadastro;

- Faga cartazes externos,

- Distribua volantes e folhetos;

- Use outdoor movel: “carretinha’;

- Use botdes dirigiveis;

- Monte display “ Take One”;

- Facapanés;

- Use faixas;

- Use servico de som e sistema de

Saiba mais na pagina 4

TVB ampliasuaredede
comunicacaocom TVB
FM Educativae Ste

Veja nesta edi¢éo na Pagina 8

Importancia do bom
atendimento

S0 detalhes operacionais percebidos
pelo seu publico:

- Atendimento integrado;

- O clientetem nome;

- O cliente quer ser percebido e
valorizado;

- O cliente quer ter sua opiniao
considerada;

- O cliente gosta de sentir firmeza nas
colocagdes de quem vende;

- Conhegabem seus concorrentes, pois
seus clientes os conhece;

- Sevocé arruma, assuma;

- Sgjasimpatico, amavel e cortés;

- Seja profissional todo o tempo;

- Pés-venda.

Mais detalhes na pagina 4
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Editorial

ACIB, ao seu
dispor...

A Acib € uma entidade que foi criada para defender
0s interesses dos comerciantes e industriais e tem
trabalhado nesse sentido desde sua fundagdo. S&o anos
detrabal hos que consagrarama Acib como uma entidade
respeitada e atuante.

Osempresariosde BarretostémnaAcib uma sériede
servigos a disposicao que muitas vezes ndo utilizam e
perdem chances de tornarem seus negécios mais
atrativos e rentaveis.

Todos os servicos que a Acib realiza sdo para os
empresarios em geral, que devem ter a entidade como
uma parceira constante, uma aliada gque esta sempre
pronta para ser utilizada emtodas as situacoes.

Em seus trabalhos, a Acib oferece uma série de
ferramentas que podem e devem ser utilizadas pelos
empresarios. Ferramentas que vao desde as promogdes
quevisamatrair os consumidores, até cursos que visam
dotar o mercado de profissionais competentes e voltados
para o crescimento das empresas. Ferramentas como
uma pesquisa de preferéncia e popularidade, que
apontam as empresas mais lembradas pela populacéo
em cada segmento, com informacodes detalhadas sobre
todo o perfil das empresas preferidas, até um programa
de TV que tem como objetivo divulgar o que Barretos
produz, 0 que o comeércio oferece a populacdo emgeral.

Ha muito tempo, a Acib ndo representa apenas um
sistema de consulta ao SPC. Hoje a entidade oferece
uma gama de servigos que estdo a disposicao de todos
0s empresarios, independente de segmento, tamanho e
localizagao.

Com a Acib, os empresarios tém a disposicdo uma
gama de servicos que podem ser utilizados a qual quer
momento. SAo varias ferramentas de trabal ho que estédo
a disposicao dos empresarios, mas que muitas vezes nao
sdo utilizadas. S&o ferramentas importantes gue ficam
esguecidas em uma prateleira, quando muitas vezes
estariam alavancando as vendas de uma empresa.

Sgja em que situacdo for a Acib deve ser sempre
procurada pelosempresarios. Elaéacasa, o porto seguro
dos empresarios. E é somente nesse contato direto com
0s empresarios, que definimos muitas acdes que sao
desenvolvidas. E conhecendo as necessi dades do mundo
empresarial que muitas acdes sdo desenvolvidas.

A Acib esta sempre ao dispor dos empresarios.

Use a vontade.

André LuisPeroni Angelo
Presidente

TaisaCrisinaMedaros

Vila Sette Conveniéncia

Taisa CristinaMedeiros é proprietériada Vila Sette
Conveniéncia. Nasceu em Barretos, € casada com
Santhiago Soares, formadaem EngenhariadeAlimentos
pelo Unifeb, e pds-graduadaem Gestéo de Negdciosem
ServigosdeAlimentacdo eBarista

Barretosganhou recentementeaVilaSette Conveniéncia

A empresério contaum pouco sobre aideiadaabertura
do empreendimento em Barretos, “O ramo de lojas
conveniénciavem crescendo expressivamenteacadaano
e os produtos que nel apertencem vem evol uindo junto.
% A primeiralojade conveniénciaque abriu no mundo
~ vendiaapenasleite, pdo e ovos. Com o passar do tempo
foi agregado produtosinfinitamente e enxergaram nisso
como um grande negdcio. E por setratar deum ramo com
grandepotencia decrescimento, pensamosem montar uma
conveniénciacom diferencial de produtos e quetrouxesse ao clientetudo o queele precisadesde
0 péozinho damanhaaté um “ happy hour” com sanduiches de carne e sobremesastentadoras.
Além, éclaro, deum bom atendimento eambiente confortavel”, comentaTaisa.

A Conveniénciaestdem um loca muito privilegiado de Barretose of erece um ambiente agradéave
emoderno aos seus clientes, além de possuir umagrande diversidade de produtos de padaria,
vitrine de doces el aborados por umadoceiraprofissional, um cardapio com lanchesdecarnee
frango, cafeteriacompl etae umainfinidade de produtos de conveniéncia.

Paraaempresdria, “ 0 comeércio de Barretos sempreteve grande potencia de desenvolvimento.
Existem muitas cidades daregido que usufruem do nosso comeércio. O barretense estaabrindo a
mente e comegando a se espel har no comércio de cidades grandes, tanto naparte estrutural como
operaciond . Temosmuito acrescer edevemosinvestir nisso”.

A jovem empresaria acredita que para se alcancar sucesso neste mercado cada vez mais
competitivo, “ 0 bom atendimento esta sempre em primeiro lugar, mas € um trabal ho arduo que
exige minhapresencao tempo todo corrigindo asfal has paraque tudo saianaperfeitaordem.
Outrodiferencia estdno ambiente, semprelimpo e organizado, sendo umaestruturanovae muito
bem plangadae por ultimo e ndo menosimportante aqualidade dos produtos, semprefresquinhos
egostosos’.

Sobre suaexpectativacomo empreendedora, arespeito de Barretos, aempresariaéotimista.
“100% de expectativas! Acredito no cliente barretense, que esta cadavez mais exigente com
relacdo aatendimento e qualidade dos produtos. Temos que acompanhar esse aprimoramento.
N&o podemosficar pratrés. Pesguisel muitas|ojas naRegido de Sdo Paulo e€lasestéo evoluindo
no sentido de cadavez maister maisopgdesao cliente. O cliente precisade opgdes paracafé da
manha, amogo, jantar , aqualquer horado dia. E €isso que estou trabal hando, pretendo melhorar
eaprimorar semprel!” findiza

A VilaSette Conveniéncia, eAuto Posto 7 Barretosficana AvenidaEng. Necker C. Camargos
n° 2530, Contatos: 17. 3325.4805.
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André Luis Peroni Angelo

Presidente José Carlos Abrédo Miziara

2° Tesoureiro

Marco Aurélio Domingues

2° Vice-Presidente .
Roberto Arutim
Giovane Barroti 1° Vice-presidente

3° Vice-Presidente

Rodrigo Sanches de Oliveira
1° Secretéario

José Luiz da Silva
1° Tesoureiro

Domingos Savio S. de F. Baston
2° Secretario

Diretores
Luiz Carlos Silva, Antdnio Carlos Dal Porto, Reginaldo Humberto Queiroz

Conselho Consultivo
José Marcelo Abrao Miziara, Benedito Habib Jajah, Laerte Henrique Chiqueto, Carlos Orestes
Pereira, Jodo Carlos Ribeiro, Renato Peghim, Sérgio Murad Carneiro Filho, Paulo Sérgio Soprano,
Carlos Henrique Nunes, Orlando Carlos Carvalho, José Carlos Dalbo, Caio Lemos Miziara, Luiz
Carlos Silva Junior, José Francisco Alves Junior, Edson Tahashi Abe, Odair de Moura e Silva

Diretorias

_ Roberto Esteves
Diretor Departamento Comércio

~ Luiz Carlos Almado
Diretor Departamento Servigos

_Jose Eduardo Anibal
Diretor Departamento e Industria

Marco Antonio Duarte Froner
Diretor Departamento Servigos

Chade Rezek Neto
Diretor Departamento Servigos

Fernando H. Tomé de Oliveira
Diretor Departamento Comércio

~ Joéo Bosco de Oliveira
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Diretor Departamento Comércio
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CONVENIENCiA E VIiDEOLOCADO3A

*A PRIMEIRA CONVENIENCIA DE ZAIIETOD

*A PRiMERA E UNiCA LOCADOIA
DE ViDEOD E DVD > 2£ FOIAS DA GDADE!!!

aAV. ENCENF=R10 NECCER €. CAMARICOS, 2230

rONE: 53522-£905

JORNAL DA AcIB

52 ANOS DE BONS SERVICOS

Convites de Casamento | CartBes de Visita e Boas
Festas | Cartbes Coloridos | Cartazes | Impressos
Fiscais | Carimbos de Borracha

IMPRESSOSOFF-SET |[RAPIDEZ

Rua 20 n°. 416 - Avenidas 25 e 27

3322-1574

g.uniao@globo.com.br

=empre oferecendo conforto e seguranga aos usuarios

Itun Jofc Bachacio ode Berrcs, 11357
fmel. 1 /¢ 33352 43750 - Barmelos - S5E
VAT, W L. ST B

Tt

kg bpoiifria do Transparis
Coletive da Barmslos

Curta o Facebook da
3S3M

worth Shopping Barredos

Rua 32, 1252 - Barretos - SP
Fone: 17 - 3322-2755
www.alfabarretos.com.br

Contatos: 3322-0096 ['8123-2113 | ID 120*44196

Pégina3

Acib anuncia proxima
Promocaodo
ComéciodeBarretos

AACIB (Associagao Comercid elndustrial de Barretos) redlizaduranteo ano
diversas promogdes distintas, afim de presentear a popul agdo de todaacidade
como daregido, através das|ojas adjacentes do comércio barretense. Além dis-
30, as promogdes daassoci acdo sdo abertasatodo o tipo de publico etotalmente
grauita

Paraparticipar das promogdes daAClIB, € necessario somente que apessoa
retire seus cupons nas|ojas partici pantes, preenchacorretamente, e depositeem
urnas espal has pel o centro. S&o prémios durante todas as promoces, podendo
haver vale compras, motos, automéveis, casas, € etrodomésticos, bicicletas, den-
trevériosoutrositens, que correspondem acada promogao.

Osprémiossao divididos por zonas- Norte, Sul, Leste, Oeste e Centro.

A proximaPromocao do Comércio de Barretos serdado Diadas M ées, que
téminicionodia29 deabril eterminano dial2 deMaio.

Pogterior aessa, aassociacdo irareali zar asseguintespromogdes. Namorados
(01/06 a12/06); Avos e Pais (29/07 a 12/08); Festa do Pedo (01/08 a 16/06);
Semanado Fregués (02/09 a15/09); Criangas (30/09 a13/10), eNatal (04/11 a
31/12).

Nessa Ultimapromocéo, Natal, seréo juntados todos os cupons das promo-
cOesanteriores paraasorteio de veiculos 0 km, sendo um parao consumidor, um
parao vendedor, e outro paraaempresa. Além de variosoutros brindes.

Promocéo Festa do Pedo

A ACIB firmou parceriacom Os I ndependentes paradistribui¢cao de convites
paraaFestado Pedo de 2013. Em breve vao definir aentidade que sera benefi-
ciadanapromogéo.

Curso para Formacao de
GerenteseVendedores

A Acib iniciarano dia 0 de maio, o Curso para Formacéo de Gerentes e
Formacéo de Vendedores. O Curso de Gerentestem duracdo de 60 dias, de
segundaasexta-feiradas 7h00 as 8h00. Ja o de Vendedores serade segundaa
sexta-feiradas 18h00 as 19h00.

Poderdo acontecer ainda 2 cursos para cada um dos setores, e depois da
triagem, as pessoas seréo encaminhadas para o curso especifico.

Ovador dainscrigéo € de R$60,00, divido em 2x, incluido aapostila. Procure
aAcibeinscreva-se.

Rodada de Negociosirareunir
empresariosdevariossetores

AACIB irapromover aindano primeiro semestre de 2013 asegundaRodada
deNegociosem Barretos.

Com aparticipacéo deaproximadamente 100 empresarios, emumrodizio entre
dez mesas, com dez empresarios cadauma, todas as empresasterdo aoportunidade
de apresentar seus produtos e servigos, trocar cartdes e aumentar suarede de
rel acionamento.

Todos os setores de Barretos poderdo participar, sgjaele, Comércio, Industria
ou Prestacdo de Servicos, independente do tamanho da empresa e do produto
oferecido. Seradas 14h00 as 18h00, e serdof erecido um coquetel apos o evento.
Maisinformagtes sobre aRodada, naAcib pel o 3321-3200. Apoio SEBRAE.

EmpresariodoAno 2013

A ACIB iniciou no més passado a PesguisaPopul ar paraindicacéo do EM-
PRESARIO DOANO 2013, easEMPRESAS DESTAQUE em Preferénciae
Popul aridade em seus segmentos.

A Pesquisajaestanas ruas hamais de um més. Séo feitasentrevistasem
todaacidade, residéncias, comércio e industria, nasregides norte, sul, leste,
oeste e central . Além de outros pontos estratégi cos.

O objetivo daPesquisando €identificar amelhor empresa, massim, aquelaque
possui maior preferénciae édotada de mais popul aridade.

O Empresario eas Empresas serdo divulgadas no dia24 de Junho, nasede da
Associacdo Comercia. Jaahomenagem ao Empresario doAno, serano dia20
de Julho, no Parque do Pedo, no Espaco Berranto.
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Oportunidade paraoDiadasMaes

Como sua empresa pode vender mais no Dia das Maes. Conheca as dicas que o Sebrae preparou para Vocé!

QUER VENDER MAISNODIA
DASMAES?

1. KitsPromocionais: As pessoas gostam de conjuntos prontos como um
combinado ou um kit promocional. Fagakits por grupo de produtos, por faixa
de preco, por perfil de mée: conservadora, moderada, arrojada. Assim, vocé
poderaincrementar suas vendas sem aumentar seus custos de divulgagéo.

2. Parcerias com o comércio local: Japensou em fazer parceriacom a
floricultura?Queta promover um desfilede moda? E montar um kit promociond
com umalojade bijuteriaou de calgados?

3. Embalagem: Extremamentenecessriaevitd. Umaformade comunicacéo
constante e diretacom o seu consumidor/cliente. Tenhaembal agens pré-prontas
para facilitar o pacote e embalagens especiais e diferentes para cada data
especifica

4. Vale-Presente: Comprar presente ndo € umatarefafacil. Quetal entéo
oferecer um vale-presente parafacilitar atarefado comprador e do presenteado.

5. Extensdo dehor arios. Observe o comportamento de seusclientese se
necessario estendao horério defuncionamento desualoja. Além denovaclientela,
possvelmentefidelizaraajaexistente.

6. Brindes: um brinde alegra, promove, facilitaavendaeaindafaz o cliente
carregar suamarcaondequer que el eestgja. Oferte-ostambém como vantagem
extrae dé descontos paracompras acimade determinado valor. E umadtima
maneiradeatrair maisclientes.

7. Nocaixa: Facilite o pagamento. Aceite cartdes de crédito. Mais pessoas
comprardo de suaempresae cons deraréo convenientefazer negoci0scom Voce.

8. Redessocaise SM S: Asredes sociaiscom maior audiénciasio asmais
usadas e indicadas paraempresas— Twiter, Facebook, My Space, Pinterest,
Orkut, YouTube, Flickr, Linkedin.

O que vocé esta fazendo nas redes sociais? Promova a data. Escrevaum
texto sobre o DiadasM&es. Convide seus seguidores paravisitar alojavirtual.
Convidetambém paraalojafisicaedéumasenhaparagarantir um brindeouum
desconto especial.

SMS: Debaixo custo, éumaformarapida, dirigidae préticade comunicacéo
com seu cliente paradivulgar datacomemorativa, acdo de promogado, cupons
de descontos e outros.

9. Atendimento Geral: Faciliteacirculacdo dentro daloja. Organizeafila
de pacote. Preocupe-se com o caixa. N&o deixe nada paraultimahora. Faca
um check-list dos equi pamentos antesde abrir 0 estabel ecimento.

SEBRAE

SEU FUNCIONARIO E MAIS
IMPORTANTE DO QUE VOCE
PENSA

Gereeconquisteaconfiangadaequipe:

Alcancadas as metas, pague os brindes e gratificagdes com prazer, vibre
com o vendedor, faga parte desta conquistae cumprao prazo de pagamento
das comissdes.

Reconhega ediga sempre o quanto sua equipeéimpor tanteparavocé
eparasuaempresa:

Verdadeiros lideres reconhecem as vitorias, vibram com as conquistas,
participam dasrealizagOes.

Dé feedbacks positivos:

Quando um bom vendedor errae perde umavenda, €l e é criticado; quando
vende muito s vezes nem recebe um simples parabéns. E preciso reconhecer
oS acertos mais que 0S erros.

Dé incentivos aos seus vendedor es:

Partadaideiaque é muito melhor vender maiseaempresaganhar 90% do
lucro, por exemplo, do que vender bem menos e ganhar 100%. Surpreenda
suaequipe comincentivos extras, algo que ndo eraesperado por eles.

Proponhametasreais:

Algumas empresas colocam metasirreal s paraarealidade do mercado. Os
empresarios ou gerentes querem muitas vezes que os vendedores “ quase”
alcancem asmetas. Assim, aempresavenderabastante ndo preci saraconceder
osbrindespropostos. Queideiamaisinfantil! Tracemetasreais, queincentivem
0 crescimento de cadaum. SEBRAE

SEBRAE

INCREMENTE SUA DIVULGACAO

Envolvimento com acomunidade:

Parti cipe dos acontecimentos do seu bairro/cidade. Sendo uma pessoa
conhecida, vocé passardaser “fulano detal” daempresaX. A médio elongo
prazo suacaixaregistradoravai refletir suapopularidade.

Participede clubeseassociagoes:

Novosamigossetornam novosclientes.

Divulgagdo bocaaboca:

Pecaindicacdo deoutrosclientesaosjahabituais.

Mailinglist/cadastro:

Facaumarel acéo declientescom fichas, cadernos ou no computador desde
oiniciodo negécio.

A clientelacativarecomendaseu negdcio espontaneamente. Quanto maior o
cadastro, maior o lucro com aclientelacativa. Seaindando fez, comeceagora
Mesmo.

Cartazesexternos:

Podem estar perto oulonge daempresa(por ex.: pontos de 6nibusou taxi).

Folhetos:

Mais detal hados, ndo estéo limitados pel 0 espago de tempo e so bastante
Uteisparainformacbesgeras.

Outdoor:

Estude bem oroteiro paraadequé-| 0 as suas necess dades.

Baldes:

Ajudam adiferenci&lo daconcorrénciaeaumenta o tréfego de pessoasna
lojaem eventosespecias.

Placas de sinalizacéo derua, lixeiras e bancos de pracas publicas,
recuper acdo demonumentospublicos:

Sempre com apresencadamarcall ogoti po daempresapatrocinadora. Além
disso, suaempresaterasempre umaboai magem junto acomunidade e poderes
publicoslocais. SEBRAE

APERFEICOE SEU
ATENDIMENTO

Atendimentointegrado:

Do ba conistaao proprietério, facao atendimento geral ao seusclientesalgo
uniforme.

O clientetem nome:

Apresente-se a0 seu cliente e chame-o pel o nome. No retorno, demonstre
quejao conhece e que el e é bem-vindo. E umaformasimpleseeficaz para
conquistar emanter clientes.

O clientequer ser percebidoevalorizado:

Seja exclusivo ao seu cliente, ouga-o com cuidado, identifique suas
necess dades e demongtreinteressereal em atender assuasdemandas.

O clientequeter suaopinido consider ada:

Né&o discutacom o cliente, oimportante €vender, ndo éter razéo naconversa.

O clientegosta de sentir firmeza nas colocagdes de quem vende:

Conhecatodas as caracteristicas dos produtos que suaempresavende. O
atendente deve saber tudo sobre aguilo que of erece.

Conhega bem seusconcorrentes, seu cliente o conhece:

Facatdo bem quanto eles, ou melhor, se puder. Seus concorrentes so seu
referencia demelhoria

Falhasacontecem, seerrou, assuma:

Demonstre que vocé lamentae que esté pronto paragjudar. Encobrir erros
pode encerrar relacionamentos parasempre.

Segjasimpatico, amavel ecortés:

Em todos os momentosvocé e suaequipe séo aimagemtotal de suaempresa.

Tenhaimparcialidade, sgajusto eprofissonal todo otempo:

I mportante também n&o priorizar amigosefamiliaresem detrimento deoutros
clientes

Poés-venda:

O atendimento continuano pos-venda, nas datas comemorativas sgjapro-
aivo.

Maisinformactes SEBRAE
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Noticias e Empreendedores

RSV Viagens

O barretense Renato

i B> Hajar € peecise. Sampaio € proprietario da

Y RSV Viagens, empresa
- fundada no dia 22 de maio

* Em grupos  * Individual de 2012. 'A historia de_sua
Renaro Sampaio Com aualidede.  EMPresaépautadaemcima

de muito esforco e
dedicacéo. No comego de
2012 o empresario estava
desempregado e sem
perspectivas profissionais, quando recebeu o convitedo SEBRAE paraparticipar
deum curso. Ele entéo abragou aoportunidade e viu ndlaumagrande chance para
ofuturo. Neste mei o tempo, recebeu uma propostade emprego de umaempresa
Ihe deu oportunidade e ele aceitou, porém resolveu ir atras do sonho deter sua
propriaempresa. E no comeco de 2012 deste ano desligou-se do emprego.

O empresério ja haviatrabalhado no ramo de viagens em S&o Paulo, onde
morou por muitosanos. Foi dai que veio ainiciativae motivacdo paraabrir algo
neste setor. A RSV Viagens é umaempresanova, porém comideiassoliidase
profissionais, evem conseguindo lugar de destaque no ramo em Barretos.

“ Estamos fazendo um trabal ho de divul gacéo intensificado paraa cangarmos
0 crescimento esperado dentro de Barretoseregido. A cidade estacrescendoeo
comeércio estade certaformasegurando aeconomialocal, juntamente com os
servigoseoturismo”, comentaRenato. Ele pretende acompanhar amodernizagéo
do setor eoferecer um servico diferenciado e de qualidade paratodos seusclientes,
“Para o futuro faremos contato com operadoras de Turismo Nacional e
Internacional, precisamos prestar um servico de qualidade aos nossosturistas,
Barretosjapossui um nomeforte e devemosexplorar nossasriquezas cadadia
mais’, comenta.

A empresaredlizadiversoseventos. Osproximosseréo a“ Marchapara Jesus’
nodia9dejulho, ea”ParadaGay” de 2013. Outro servigo prestado por elaéo
“batevolta’” parao Brasem S&o Paulo, dém deoutrasfacilidadesparaoslojistas
barretenses. A RSV Viagens fica na Rua C-20 n° 643, fone: 17.3324-3784 |
9617.3115 | 8812.1896 | 8103.6007 ou acesso o facebook: RSV Viagens. Mais
informagdesrsvviagens2012@outl ook.com

Programa“ACIBnaTV”:
venhaapresentar seu produto

O Programa“ACIB naTV” éavoz eaimagem do empresario barretense,
onde todo empresario pode participar, desde que tenha um produto para
gpresentar apopul acdo. Vocé empresario, que possui algumainovacéo e produto,
gue desgje apresentar aos consumidores, procure a Acib. Vocé pode dar
sugestbeseideiasdenovasentrevistas.

Bate recorde nimer o de pessoas quej
buscam credoresparaquitar dividas

No primeiro trimestre deste ano, 7,2 milhdesde consumidoresdeixaram alista
de inadimplentes, uma alta de 4,5% em relacéo ao mesmo periodo de 2012,
segundo levantamento da Serasa Experian. De acordo com aSerasa, essenimero
€omaior jaregistrado parao primeiro trimestre desde 2006, quandoiniciou a
medic&o. Naavaliacio dos economistas da Serasa Experian, trata-se deumaboa
noticia, pois cadaconsumidor teve queregularizar entretrése quatro dividasde
janeiroamarco paradeixar alistadeinadimplentes. Oseconomistas apontam que
0S principais motivos para 0 aumento de consumidores que regularizaram
pendéncias sfo aexpansdo dasrenegoci agdes de dividas (incluindo pelainternet),
0sjuros reduzidos, o desemprego baixo, aevolucdo darenda, além do menor
ritmo de crescimento do endividamento no ano passado (2012), com decréscimo
gradual do comprometimento darendacom prestages. Gl

(173 3324,3784 | (17) 2617.3115
(17} B102.6007 | (I7)6512,1896 | [17) 91158878

rnagers b IiFouticok . com

' FACCIODONTO-DABI ATLANTE |

-_— e Wenceslau Faccioli e sua esposa

F LucianaFerrari Faccioli, s8o proprietérios

1 daFACCIODONTO-DABI ATLANTE

| Barretos A Industria Brasileira de

Aparel hos Dentérios, DABI Atlante,

| empresa pioneirano ramo odontol 4gico,

foi fundadaem 1946 em Ribeir&o Preto.

O empresario Wenced au trabahavacomo

vendedor naempresaem Ribeiréo Preto

- - desde 0 ano 2000, e no ano de 2002, com

a saida do representante que atuava em Barretos, 0 empresario teve a
oportunidadedevir trabal har aqui, e aceitou imediatamente.

Quando chegou aBarretostrabal havajunto aos alunosgraduandos do Unifeb
naareade Odontol ogia, etambém com os profissionais Cirurgifes Dentistas de
Barretos e Regido. Suafamiliaainda morava em Ribeirdo, e em 2003 veio
definitivamente paraacidade comtodos.

Como estavaenvolvido naarea, |ogo o empresério percebeu que acidade
era carente de um local onde os dentistas pudessem ser atendidos com um
Showroom de equi pamentos e também com umaareade AssisténciaTécnica
autorizada defabrica. Buscou entéo trazer umaempresado ramo paraBarretos.
No ano de 2004 seu sonhofoi concretizado. A cidaderecebiaaprimeiraRevenda
DABI Atlante. “MontamosnossaprimeiralojanaRua 26, entre asAvenidas 25
x 23 em um prédio augado, e logo em 2007 construimos alojacom prédio
préprio em novo endereco, o atual na Rua 24, entre as Avenidas 07 x 05 n°
2491”, comentao empresario.

O local possui um showroom com equi pamentos para demonstracéo aos
clientes, além de umaoficinapararealizacdo de consertos de equi pamentos.
Atudmenteaempresapossui um CentroAutorizado Técnico (CAT) credenciado
pelafabrica, 2 Técnicos Credenciados, o Sr. Peixoto e 0 Junior, que prestam
asssténciaparao Unifeb, Prefeiturade Barretos, dentre outrosclientes, ediversos
Cirurgides Dentistasde Barretos e Regi&o.

A empresa representa os equipamentos DABI ATLANTE, que possuem
exclusivo sstemabactericida, sendo este um novo passo rumo abiosseguranca
odontol gica, produtos modernoseinteligentes, desenvolvido apartir dousoda
Nanotecnol ogia, que age como bactericidaefungicida, conferindo umaprotecéo
antimi crobianaaos equipamentos Dabi Atlante, conferindo um total controlea
Contaminacao Cruzada, seguindo aos principiosbésicosdaBiosseguranca.

A empresafornece desde KitsAcadémicos, muito utilizados por alunosno
inicio de seus cursos, Consultérios Odontol 6gicos, Raios-X Panoramicos e
Tomografos, |mplantes Pross, enfim, todalinha de equi pamentos que comp&em
umaclinicaOdontol bgica

“Nossa missao é prezar pelo bom atendimento, atender e satisfazer as
necessidades dos nossos clientes, desde o acompanhamento do inicio da
construcdo (projetos hidréulicos e ergondmicos) daclinicaaté o momento de
pos-venda, onde é feito toda orientagcdo sobre 0 uso e cuidados com os
equipamentos’, acrescenta\Wenced aul. 'm

“ Desde aminhavindae consequentemente del

minha familia, observei que a cidade teve

_T C

prosperidade em varias éreas, estamos muito |
contentes. Fizemosnosso dicerce aqui, Ndo penso
mais em sair da cidade, posso dizer que me *
considero barretense”, afirma.

“ Aguardamos suavisitaem nosso Showroom
paraconferir aspromocdes elancamentosdo ano
de 2013, comaLinhaNew CromaeNew Galla,
toda Linha Pross de implantes. S&o precos e

condicdes acessiveis, com pagamentos eT"‘

financiamentos viaBNDES, Finame, Cheques,
boletose cartdo decredito”, findiza.

Atelie Ao Diyja

A Arte em tozer pizzal

Av. 31 n® 1537 - 34x36 Delivery:. 17.3321-2000 | 3322-1067
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Dani Modas

Danielle Freire Pereirae Alvaro
Jostso propriet&iosda’“ Dani Freire
— Presentes Criativos”. Os
empresariosquejapossuemumaloja
nacidade de Bebedouro, resolveram
presentear Barretos com uma loja
diferenciadaemoderna

A empresariaque sempre gostou
Fiihe de decoragdo, sentiaanecessidade

. em Barretos, de uma loja que

; vendesse produtos divertidos de

E decoracdo, além de opcdes de

presentes diferenciadas com muito

bom humor. “Nahorade decorar suas casas ou de presentear umas as outras, as

pessoas tinham sempre amesmaopgédo deitensem Barretos. Foi onderesolvi
montar essanovaop¢do em Barretos’, comentaaempreséria

A lojatem como carro chefe produtos da Imaginarium, além de Marcelo
Rosenbaum, Urbandesign, Trevisan, dentre outros.

Além da paginano facebook “Dani Freire’, a
empresa possui  uma loja virtual:
www.fabricadepresente.com.br

A Dani FreireficanaAvenida 17 n° 891 Ruas:
20x22 Fone: 17.3324.6910. Formas de Pagamento:
Cartéo de Crédito e Débito em até 5x semjuros.

A loja de Bebedouro fica na Avenida Oscar
Wernek n®525.

o = ¢
s ﬁ:@- s
L T s il | . -_
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Tenha um diferencial
no mercado de trabalho.

O wecocios | sumibica | saue ] inFormatica

Matriculas abertas: Inicio das aulas | Abril.

Acib e Empreendedores

Madardara4 |rmaos

RubensPaulo de SouzaAlves, éproprieté&io daMadeireira4 Irméaos. A empresa
iniciou suasatividadesno dia15/03/2012, naAvenidaPadre Cézar Luzio n°52 —
Didgtrito Indusgtrid 11, ganhando destaque pel agpresentacdo de seusmoveisrasticos
demadeira. A idéadaaberturadaempresaerade oferecer aBarretosumaempresa
diferenciada do ramo moveleiro. “Desde a abertura da empresa nos,
administradoresefuncionarios, sabiamosquetinhamosumagrandelutapeafrente
paraconquistarmos o publico, porém acreditamos no sonho. “Desdeoinicio,
oferecemosmoveisdequalidade e prego justo, e hoje, conquiStamos NoSso ePC0,
etoda populagdo pode apreciar umaempresadiferenciadaem termosdemove's
demadeira’, contao empresario.

A madeireira4 irmaos trabalha com todos os tipos de moveis de madeira,
dentreeles, armérios embutidos, guarda-roupas, camas, mesas, cadeiras, bancos,
casasdearvores, etc. A listade produtos daempresaégrande, fabricadoscom a
melhor qualidade sempre.

Osproprietariosprezam pelo prego justo de seusmoéveisreforcadosedeextrema
qualidade, e pelo bom atendimento, tratando seus clientes com todo o respeito,
buscando of erecer sempre o melhor.

“Tenho boa perspectivasobre o comércio barretense, cadavez maiscompetitivo
eamplo, oferecendo bons produtos e servicos. Acredito que o comércio tendea
melhorar, poisademandade of ertas esta crescendo”, acrescenta Rubens.

“O comeércio deBarretosestafortal ecido, como jahaviadito, o que precisamos
€de mais qualificagdo aosfuncionérios, paraque possamos acompanhar este
crescimento, comparado aoutros, Nosso comércio estade parabens’, finaliza.

A Madereira4 IrméosficanaAv. Padre Cezar Luzion® 52 - Digtrito Industrial
Il (narotatériada” Ciado Sal”). Contatos: 17.3323-3266 | 17.3323-1988.
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EGITO E TERRA SANTA

GRUPO EXCLUSIVO CVC BARRETOS

ACOMPANHAMENTO DO PADRE SEBASTIAQ
Saida de Barretos em 13/setembro

CVC Barretos (17) 3321 0320
CVC North Shopping (17) 3321 2121

TUDD PO UMA BOA VIAGEM ‘ V‘

Z cAI0BA

RERDETAT S0

(17) 3321-5600

CAIOBA - BARRETOS - Rua 20, n® 1375 - Centro - Barretos / SP
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Adquira sua

“Honda”

" Fiana da Cansorcia Seconal Fonds de PO 10 om 72 mesas
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ala Direfor

esarvigosaessamode
este motivo, e pela
Presidente, sua diretorie
colaboradores, équeelas
mantémemevidéncia .
Hoje, a Acib esta enltg S
melhores Associactes do
devido aestetrabalho arduo
grupo vemresdlizando.
Acredito que osempresari
Barretos que n&o s&o associ
Acib deveriam apoiar alnsti
poisdaestaemumtrabaho
por Barretos e pelo seu co

Antonio Carlos Dal Porto
Diretor

ARCO
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£
-
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Fala Associado

080 BatistadosReisS

Como empres4

deBarretos. Seusprodutose
S50 de extremaimportanciapa

a0 SPC, servigo muito bem prestac
por ela. Além de suas promogdes e
eventos. -

Acredito apenas, que aA ssociagac
deveriaprestar um servigodevistaac
associados de pequeno e médio pa
te, principad mente paraaquelesque
estéo | ocalizadas no centro dacide
jAque essasempresastambém ge
renda e emprego, assim podel
conhecer todos 0s servig
tuicéo.

110

ENTRADA E SAIDA DE ASSOCIADOS EM MARCO

ENTRADAS DE ASSOCIADOS
- CONSTRUCENTER
- FACCIODONTO-DABI ATLANTE
-MADEIREIRA 4IRMAOS
-SUPERTEC
- FLOR DE PRIMAVERA MODAS
-ESPACODEBELEZAVERA
-SOAR CONDICIONADO
-VILA SETTECONVENIENCIA
- GRUPO SEMPRE BELA
10- SHOPPING DA LIMPEZA
11- DANIELA FESTAS
12- LASVEGASVIRA COPOS
13- MAGNORACOES
14-FLASHMIDIA PUBL. EPROPAGANDA
15- TRAKCANA
16- MASTER INFORMATICA

O©CoO~NOOUOA~WDNPRE

17- MARMORARIA STILUS

18-NEW SOLUTIONS

19- PADARIA E MERCEARIA PAO DA VIDA
20-POSTODEMOLASBARRETOS
21-TURBINA SOM

22-SERCONDIGITAL
23-TREMEEXPRESS

SAIDAS DE ASSOCIADOS
1-COPICAL TINTAS

2-HSBC
3-FAZENDA SANTOANTONIO

INCLUSHOES NO SCPC

Marco /2013 857

EXCLUSOES NO SCPC

Margo / 2013 645

:

Moveis

Sao Pedro
Vack ¢ sua [amilia mertctm Tode o confortal

Avenida 27 1864 | Fone:. 3323-1153

para toda familia

FACA SUAS COMPRAS COM O CONFORTO, PRATICIDADE
E O ATENDIMENTO QUE VOCE MERECE

LOJA 1 Rua 32, Esq. Av. 43

Artigos do Dia e Ofertas

LOJA 3 RuaC-13, 480/ Cristiano Carvalho
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Barretos Tem

TVB

TW BEMAETTIE

UMA HOWVA IMAGEM

CANAL 31UHF

Criadaem 2008, aTV Barretos(TVB) sempre
teve o objetivo de estabel ecer interatividadecoma
comunidade geral de Barretoseregido, bem como
reproduzir e retratar todas as atividades
educacionais dasociedade. Sua proposta é buscar
a participagéo da comunidade, colocando a
popul acdo, principalmente o educador, no video
como emissor. Funcionando em UHF, pelo canal
31, seuraio dedcanceatinge 113 mil habitantes.

Atudmente, hatrabalhosparaampliacdodosind
paraas cidades da 132 Regido Administrativado
Estado de S&o Paul o, totalizando umapopul agéo
de cercade 400 mil habitantes. Com cercade 20h
deprogramacdo diéria, agradeda TV B transmite
programas educativos produzidos pela propria
emissoraetambém por parceiros, cincotelgornais,
além de programas de entrevistas, de esportes, de
culindriaeentretenimento.

Recentementea TV B firmou parceriacomaTV
Culturaemuitosdos documentariosdessaemissora
estéo sendo exibidosno cand 31. Em contrapartida,
aTV Barretos é correspondenteda TV Culturae
muitas reportagens produzidas pela TVB séo
veiculadasem ambito naciondl.

Neste ano, a TVB esta com projeto de
expansdo de seus contelidos para outras midias,
seguindoalinhaeduceativaejornaigtica NosUltimos

SOCIOS

l—,l.

ASSOCIACAO

C OMERCIAL
E INDUSTRIAL

Barretos, abril de 2013 DE BAHRETDS

TV Barretos- umaemissoravoltadaa
educacaoecdadania

Com quase 20 horas de programacéo diaria, a emissora busca a integracao da populagéo com

anoticia. ATVB FM e o site chegaram em 2013 para iniciar uma nova etapa da TVB no
segmento Comunicagao em Barretos

dois meses a populagdo passou a contar com mais  paginavirtua, o telespectador poderaconhecer toda
doismelosdecomunicagéo.AinstdlacdodaTVB FM  a grade de programacdo da emissora, dos
Educativajadéumareaidadeefoi possivel gracasa programasjornalisticosede entretenimento, além
um projeto daemissoraque ganhou corpo ao firmar  deobter noticiasatuaizadas de Barretos, daregido,
parceriasessenciaiscom o Centro Universitirioda  dedestague nacional e contelidosadicionais.
Fundacdo Educacional de Barretos (Unifeb), NaTV Barretosaeducacao, o conhecimento e
Fundagdo Pio X11 (Hospital de Cancer) e o Grupo ainformagdo sdo prioridades. A emissorasempre
Monteiro de Barros. vai buscar integrar todaacidade e municipiosda
Em cardter experimental por determinagdo do regido, vaorizando seuspotenciais.
Ministério das Telecomunicagfes, a TVB FM Acesse: Wwwi.tvbarretos.tv.br
Educativatransmitemlsicasbrasleras24h/diaepode -
ser sintonizadanafrequéncial07,1.

12Radio Educatia de Barretos!

A outranovidade éo portal denoticiasdaTvB ~ =*P***

gue ja esta no ar e pode ser acessado através do
endereco eletrdnico www.tvbarretos.tv.br. Nessa F 8
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