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Editorial

Um “ plano”
perfeito
parafechar
2013

A ACIB chegaaofinal de2013 com varias
realizacOes que foram executadasduranteo
ano todo, que, gracas ao trabalho e dedica-
cao detodos os diretores, significaram con-
quistas e evolucéo para a classe comercial e
empresarial de nossa cidade, bem como na
valorizacao dos nossos amigos e consumido-
res, quesaonossoavoprincipal.

Foram variaspromocdesqueagitaram nos-
S0 comér cio, levaram osconsumidor esasem-
presas, além de sorteio de valiosos prémios
naspromocgdesqueforamrealizadas, quesera
encerrada neste Natal, com o sorteio de mo-
tocicletas e um carro entre os cupons de to-
dasaspromocoesquerealizamos.

Masparafechar 2013, conquistamosoque
podeser consderado como um dos maisim-
portantes beneficios para osempresarios, 0s
colabor ador ese dependentes.

A ACIB firmou um convénio com o Plano
Santa Casa Saude, que permite que todos
possam contar com um plano de sadde de
altissmonivd.

Trata-sedeum convéniodiferenciado ape-
nasnosvaloresdasmensalidades, mascom o
mesmo padr ao deatendimento.

O convénio tem uma mensalidade reduzi-
da, cobrindo as consultas médicas, com uma
pequena co-participagao, e exames
labor atoriais. Em caso de emer géncia, o pa-
ciente sera atendido no Pronto Atendimento
da Santa Casa Saude.

Com certeza, trata-sedeum plano de sau-
deperfeitoparaencerrar 2013 com chavede
ouro.

Todos sabem que a saide € o maior bem
guetemos. E paragarantir asaudedetodos,
empresarios e colaboradores, incluindo os
dependentes, € que aACIB presta mais esse
servico asclassescomercial eindustrial, sem
esquecer aimportancia de seus colaborado-
resefamiliares.

N&o per cam essa oportunidade. Procurem
aACIB ou o Grupo Santa Casa Saude para
maisinfor magoes.

André LuisPeroni Angelo
Presidente

PONTO DE VISTA

RobertadeAndrade Noguera-
Hotel ibis Barretos

Roberta de Andrade Nogueira, nascida em Barretos, formada em Turismo pela
PUC-Campinas, com Especializacdo em Business Law pelo Ibmec e Redes Sociais
aplicadas aos negdcios pela Faap, atualmente € Gerente Geral do Hotel ibisBarretos.

Logo que seformou trabalhou no departamento de Turismo de“ Os Independentes”,
por cercade 2 anos, e entdo foi trabalhar como assi stente de eventos no Dayrell Hotel
em Belo Horizonte, um hotel de luxo com um dos maiores espagos de eventos em
hotéisno Brasil. Em 2003 entrou parao grupo Accor naunidade Ibisde Betim—MG,
neste mesmo periodo na Accor, passou também pelas unidades ibis Belo Horizonte Liberdade, ibis Sdo Paulo
Expo eibis S8o José do Rio Preto. Em 2006 assumiu agerénciade recepcao no flat AraucariaPlazaem Ribeiréo
Preto e no ano seguinte agerénciado Arco Hotel Expresstambém em Ribeirdo Preto. “E noinicio de 2013tive
o prazer de voltar a Barretos assumindo agerénciageral daunidade ibis dacidade”, conta.

A marcaibis pertence ao Grupo francésAccor. Somente no Brasil sGo mais de 80 unidades e em breve serdo
1000 unidades em todo mundo. No plano de expansdo do Grupo a previsdo é de 299 unidades na América
Latinaaté 2019. “ Segundo o Sr. Franck Pruvost, francés que responde pela Diretoria de Operagdes dafamilia
IbisnaAmérical atina, o projeto do ibis Barretos existiahamaisde 10 anos, poderiamoster sido entéo umadas
primeiras unidades ibis do Brasil. Mas, na época ndo encontraram parceiros que acreditassem e investissem
no projeto. Com a expansdo darede e o desenvolvimento de franquias damarca o Sr. Anténio SouzaMariada
CSM (Construtora Souza Maria), foi quem acreditou na marca e na cidade, trazendo um ibis para Barretos’,
contaa Gerente.

“A abertura do hotel em Barretos é porque acreditamos que as pessoas que vem a Barretos merecem
encontrar um hotel que ofereca‘ Bem-estar pelo melhor prego’”, acrescenta Roberta.

O Hotel ibis Barretos conta com 76 apartamentos, sendo eles, com cama de casal, cama de solteiro, com
cama extraparacriancas de até 12 anos e apartamentos adaptados para portadores de necessidades especiais.
Hoje aempresagera 16 empregos diretos.

S&o apartamento com ar condicionado split (frio e quente), TV tela plana com canais a cabo, bancada de
trabalho, frigobar disponivel para abastecimento, secador de cabelos no banheiro, wi-fi gratuita em todo o
hotel. Além do servico de café da manha disponivel das 04h00 as 12h00, bar 24 horas com pratos rapidos e
lanches, lavanderia, sala de passar, cofre, business corner e estacionamento.

A redeibistem como diferencial o cuidadoso trabal ho no control e daqualidade dos servicos, com certificacdo
SO 9001 e 14001. Outro grande diferencial é o Contrato de Satisfacdo 15 minutos, que seraimplantando na
unidade de Barretos agorano més de dezembro/2013. “ Pel o contrato temos 15 minutos pararesol ver qual quer
problema em relacdo aos servicos oferecidos pelo hotel. Caso ndo segjaresolvido em 15 minutos o hospede é
nosso convidado e o servigo é por nossa conta” explica a Gerente.

E feito um rigido controle de higiene e bacteriol gico, através de treinamento constante de boas préticas na
manipulagéo de alimentos, auditorias e analises bacteriol 6gicas feitas por grandes laboratérios.

ParaRoberta, Barretos estadno caminho certo, “ Como barretense que ficou muitos anoslonge dacidadefico
feliz com o progresso e desenvol vimento econdmico que a cidade vem obtendo. Obviamente ainda ha muito
gue prosperar, pois a populagdo merece encontrar umaofertamaior e melhor de produtos e servigos. Acredito
ser importante destacar o fantéstico trabalho feito pela Fundagédo PIO X1 que faz com que acidade do Rodeio
passe também a ser conhecida pela excel éncia em tratamentos contra o cancer. A presenca da Fundagéo PIO
XI11' bem como do Ircad faz com que a cidade se movimente, gerando empregos e receita durante todo o ano e
na3o apenas esporadicamente em periodos de eventos turisticos. Como bacharel de turismo também me alegra
a presenca do curso de gestéo de turismo e gest&o de eventos no Instituto Federal e o curso de gastronomia
naFEB. Com o aperfeicoamento damé&o de obraenvolvida no turismo seguimos um caminho de prestacéo de
servigo com qualificagdo” explica.

“A rede Accor representada pela marca ibis em Barretos fica
imensamente feliz em trazer seus servigos acidade. Acreditamos que uma
marca hoteleira internacional vem agregar ainda mais valor a oferta de
servicos disponivel nacidade. Esperamos receber em nossa unidade ndo
sO os visitantes que Barretos recebe mas também os barretenses que
gueiram aproveitar de um hotel moderno e com melhor prego”, finaliza
Roberta |

O Hotel ibis Barretos fica na Avenida dos Macons, 405. Telefone g
17.3312-8282, e-mail: h8135-re@accor.com.br. I
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ACIB abreespacosparaa
divulgacéo de empresasno calcadao

O Centro € monitorado 24 horas por 10 cameras, em 6 locais distintos. A
ACIB abre espacos para pegas publicitarias nos postes de sustentacéo das
cameras, onde qual quer empresa associadaou ndo daAClB, pode colocar sua
empresaem destaque no cal caddo, através da publicidade nos|uminosos.

Osespacosdisponivelsestdo nosseguinteslocais: Av. 23 com Rua22; Av.17
comRua20; Av. 17 comrual6; Rua20 comAv. 21; Rua20comAv. 19e Rua
18 comAv. 19. S0 4 espacosem cadaposte; eaescolhado local e espaco sera
deacordo com aadesfo. A arteficapor contadaempresa, podendo ser aterada
etrocadade acordo com o interesse damesma.

Os empresarios também podem divulgar suas empresas, naslixeiras e nos
bicicletariosdaAcib. MaisinformagbesnaACIB comMagdli, pelotelefone 3321-
3200 ou atravésdo e- mail: atendimento@aci barretos.com.br

Calendariodo Comércio 2014

AACIB, Sindicato do Comércio Vargista e o Sincomercio jaestdo estudando
as datas de funcionamento do comércio em Barretos para o ano 2014. A
Expectativaé que no proximo més o calendario jaestgjacompl eto.

Aconteceu no ultimo dia 5, chegada

do Papai Noel no comércio

r-' = No ultimo dia5 dedezembro,
., 414+ aconteceu a Chegada do Papal
= Noel no comércio de Barretos
S com percurso pdlacidade, distri-
' buindo balaseao som dafanfarra
comaBandaMarcia Giuseppe
Carnimeo., em umaparceriaen-
: treaACIB, SINCOMERCIO, a
Secretarl ade Culturaeo Sebrae.

Aofina dacaminhada, 0*“bomvelhinho” perma
neceu na Praga Francisco Barreto onde, afanfarra
# com 70 mUs cosvoltaram aseapresentar com desfile
A8 SWEN pel o cal cadao, além dos shows com aduplasensa-

=8 c30 Gustavo e Guilherme e o talentoso Fernando
Tedesco e Banda, aconteceu ainda o desfile das
candidatas do concurso MissComércio Brasil.

L e mudatransporte de gasde
cozinha e agua mineral

Otransportede
botijoes de gas e
de galdesde agua
sobre o banco de
motocicletas e
motonetas ou em
acesorioslaterais,
conhecidos como
“cangahas’, esta
proibido, como
determina lei
federal 12.009, de
2009. O artigo 12
dalei 12.009 e o
artigo 12 da Resolucéo 356, do Conselho Nacional de Transito (Contran),
publicadaem 2 de agosto de 2010, estabel ecem que* € proibido o transporte de
combustiveis, produtosinflamével s ou toxicos e de gal 6es nos veicul os de que
trata este artigo, com excegdo de gas de cozinha e de gal 6es contendo &gua
mineral, desde que com o auxilio de side-car, nostermos de regulamentacdo do
Contran. A novalel estavalendo parafiscalizacgo desde 0 ano de 2012.

Deacordo com alei, asmotaocicletas e motonetas que ndo se enquadrarem na
legislacdo receberéo multade R$ 179 e os condutores cinco pontos nacarteira
de habilitagdo mas, num primeiro momento, n&o serdo apreendidas.

Confiraoquediz alegislacéo sobreotransportedegas

O equipamento fechado (ball) deve atender aos seguinteslimites maximos
externoslargura: 60 cm, desde que ndo excedaadistanciaentre asextremidades
internas dos espelhos retrovisores, comprimento: ndo podera exceder a
extremidade traseirado veicul o; e altura: ndo poderaexceder a70 cm de sua
base central, medidaapartir do assento do veiculo.

O balideve conter faixasretrorrefletivas, de maneiraafavorecer avisuaizacéo
do veiculo durante suautilizagZo diurnae noturna. E proibido o transporte de
combustiveisinflamavei soutdxicos, e de ga desnosveiculosdequetrataal e
12.009 de 29 dejulho de 2009, com excegdo de botijdes de gés com capacidade
maximade 13 kg e de gal 6es contendo aguamineral, com capacidade maximade
20litros, desde que com auxilio de sidecar. Maisinformagdes, procureaPolicia
Militar, SecretariaMunicipa deTransito, Agentesde Transito.
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Boutique Flowers

As irmas
, J‘CamilaSantosde
| « Matos e Daniela

gue a cada dia
vem conquistando
maisas mulheres
barretenses, com
seus produtos di-
ferenciados e de
extremo bomgos-
to.

Camila, que
trabalhou por 10
anos no comércio barretense, é apai xonadapor moda. Em dezembro de 2011,
eladecidiu montar seu préprio negécio, comaideiainicial de atender dlgumas
clienteseir ampliando o atendimento, pouco apouco. Ass, aempresariamontou
UM espaco em suacasa.

Com o passar do tempo, o nimero de clientesfoi crescendo, e paramel hor
atendé-las, Camiladecidiu abrir entdo sualojanaAvenida31 n° 1576.

Hoje, aempresaexiste hamaisde 1 ano, e continuacrescendo atodo vapor,
conquistando acadadiamaiso gosto das mulheres barretenses, oferecendo pre-
cosdiferenciados, além de produtos de qualidade, atendimento personalizado,
sem contar 0 bom gosto dasirmas empresarias.

A Flowerséumalojadedicadaao publico feminino, onde vocé pode encon-
trar roupas, acessorios, bolsas, perfumes e muitos outros produtos.

Asempresarias acreditam em Barretos e no futuro promissor daloja, “Os
barretenses gostam sempre de estar bem vestidos, temos muitosclientesnacida
de, etambém naregido. Acreditamos que o mercado damodaem Barretos esta
sempre serenovando e crescendo a cada dia, recebendo novas|ojas e novas
empresas’, comentam.

“O comércio de Barretos esta em crescimento constante, os bragos do co-
meércio estdo por todaacidade, eisso mostraquetodos estéo tendo oportunida
de e estéo colaborando paraque Barretos continue se firmando como Polo co-
mercia decompras, atraindo clientes de todaaregido, como exemplo minha
loja, que € umaempresa“de bairro”, e hoje atrai consumidoras de todos 0s
locais’ contaCamila

“Considero Barretos umacidade promissora, € com Seu Crescimento novas
oportunidades est&o surgindo paratodos. Acredito que temos muito acrescer
com a cidade e nos barretenses devemos
investir em nossos negoci os, acreditando no
potencia deBarretos’ finaliza.

A Flowers ficanaAvenida 31 n° 1576 .
Ruas. 34x36. Telefones. 3325-5544 | 3043- 1
5292. A opcoes de pagamento sdo diferen-
ciadas, em até 12x no cartéo, 5x no carné, |
6x no cheque ou avistacom 20% de des-
conto.

e T T o e

» » » SOLUCOES EM :-5‘ &®"
Certificacao Digital ™ ©

Qualidade Comprovada | Suporte Bonico | Prego Camipedo

UNI-Galeti Barretos

A UNI-Galeti representa duas Universidades
conceituadas no Brasil e no exterior: a FISIG
FaculdadeInternaciond Signordlli comsedenacidade
| do Rio de Janeiro, Bairro Jacarepagué, com ofertas
| de 80 cursos de P6s Graduaco EAD em todas as
areas. Com qualidade e seriedade a UNI-Galeti
il oferece aosalunos de Pés Graduagéo pelaFISIG,
ll| assessoria personalizada.com matriculasdiariae
fechamento todo dia 05 durante o ano letivo com
vaoresacessivels.

EtambémaUAM - UniversidadeAnhembi Morumbi com sedeem S&o Paulo
com of ertas de Graduagdes, Graduagdes Tecnol 0gi cas com entradas semestrais
totalmente online e apenas 1 encontro obrigatorio ao final de cadasemestre, e
também Pos Graduagdes online, dentre os cursos de graduacéo of ertados pela
ANHEMBI, destacando, a PEDAGOGIA, LETRAS, ADMINISTRACAO,
CIENCIA CONTABEIS, GASTRONOMIA, HOTELARIA, EVENTOS,
PROCESSOS GERENCIAS, NEGOCIOSIMOBILIARIOS, dentre outros.
AsinscrigOes parao processo sel etivo das graduagdes Anhembi Morumbi estéo
abertas. O aluno seinscreve, agendasuaprovano polo e posteriormente, sua
matricula, sendo estaanteci pada, tera o desconto de 40%, 0 préximo pagamento
seraemfevereiro. Nofina do semestre o a uno agendasuas provasno polo, que
seraredlizadanasaladeinformética. Durante o curso agestorado polo estara
disponivel paraorientar eintermediar asdividasdo a uno.

A UNI-Galeti nasceu de um sonho, daeducadorae gestoraRitaGaleti, que
iniciou suacarreiram Barretos na Escola Estadual Benedito PereiraCardoso,
EscolaEstadua Mario VieiraMarcondes, APAE eoutrasescol as, queao longo
dosanosnasuatrgetoriade préati capedagdgicanaareaeducaciond aliou educacéo
continuada, experiénciaeVvivéncia, numavisao Socio condrutivigtainteracionista,
nabuscade um “ espaco educacional diferenciado” com excelénciaacadémica
voltado paragestdo e assessoriade educacao adistancia.

Em abril de2009, UNI-Gaeti chegou em Franca/SP. Inicid mentecom aoferta
de cursosde Pés Graduacdo EAD, pelaFI SIG / RJ* Faculdade I nternacional
Sgnordli”.  “Ingtituicéo de Ensino que orgulhosamente representamos. Com 80
cursos de Pés Graduagdo EAD, através de metodol ogias inovadoras, corpo
docente com professores mestres e doutoresreconhecidos erespeitadosnaarea
académica e profissional, sendo todos os cursos reconhecidos pelo MEC”,
comenta Rita. Com muitadedicagao foram expandindo e atual mente possuem
P6los Regionaisem Franca, Ribeirdo Preto e Barretos.

O PdlodeBaretospel aUnivers dadeAnhembi Morumbi o contratofoi fechado
esteano. “Commuitadegriaeorgulho, poisficamos20 anosem Francaretornando
com atuacdo na area educacional, ou seja, com o0 espago tdo sonhado “UNI-
GALETI” Gestéo & Assessoriasem CursosEAD”, contaagestora.

“A“UNI-GALETI"” aguardasuavisitaao PAlo de Barretos, situado naAv:
Prof® Roberto Frade Monte, 857. Venha conhecer o nosso trabal ho, traga seu
(@) filho (&) paradial ogarmos efazer suaescolha. Vejaas vantagens em custo
beneficio de cursos EAD: plataf ormacom os contetidos disponivei s 24 horas,
videos, pal estras, atendimento dos coordenadoresdaplataforma’, convidaRita.

“Escolhemosacidade de Barretos por estarmosligado aelahalongos, por
ser uma cidade de um povo acolhedor e progressista, que visa seu
engrandecimento ampliando seu espago no cendrio do Ensino Nacional. Tiro o
chapéu paraBarretos’, finalizaaeducadora.

- I VENDSEG

Certificacao Digital

»e+ Bafretos SP: Rua 20 ' 2381 - Avenidas 015 e 017 - Tel- i 3324-2724

Atelie Ao Diyja
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5dicas paravendas online neste Natal

O Natal é delonge a data comemorativa mais esperada do ano, tanto por
lojistas quanto por consumidores. Também € o periodo que mais movimentao
faturamento do comércio. No e-commerce, estarealidade ndo é nadadiferente.
Para aproveitar parte de todo o potencial dessa data, € necessario prezar na
segmentacao eexcelénciadasacbesdigitais.

Mastambém, o grande crescimento do comercio online, criou umaconcorréncia
bastante acirradaentre aslojasvirtuaise vocé, quetem asua, precisase destacar
entreelas.

Vga aqui algumas dicas para incrementar sua loja online e

vender ainda mais nesse Natal!

1. Fornegainfor magdesclar assobreo produto

No processo decompravirtud, ter informagdes claras e suficientesdo produto
ecrucia parafazer alguém querer compréa-|o e muitos desistem dacomprapor
N&o conseguir obter respostas as perguntas mais simples: Quanto custa? Como
eleé? E compativel com o quejatenho?

2. Umaboa descricéo do produto éfundamental

Deveser precisao suficiente paracriar aconfiangaque 0 consumidor necessita
paraadecisdo de compra. Fornecadeta hes que dé umaboaidéado queeeesta
comprando. N&o usetermos que somente quem estaacostumado com seu negdcio
entendera. Utilize palavrasquefaréo sentido ao publico que procurao seu produto.

3. Coloqueimagensdequalidadedo produto

I ncluaimagens que mostram umavisao compl etado produto. Lembre-seque
emumalojavirtual o clientendo podetocé-lo, entdo asimagensdevem, namedida
do possivel, suprir essa falta. Nao use imagens apenas como decoragdo. A
resolucdo deve ser boa o suficiente para mostrar os elementos relevantes do
produto.

4. Valores devem estar visiveis e claros

O prego éumadas primeirasinformagfes que o cliente procurae eledeve ser
exibido claramente. N&o o facater trabalho paraencontra-lo. Seo cliente ndo
achar rapidamente asinformagdes sobre oscustos, aimpressao queeletem éque
algo existe parando sequerer mostrar o prego. Além do prego, divulguetambém
taxasextras (impostos, taxa de entrega) que podem existir.

5. Passecredibilidade, identifiquesualoja

Osclientesvéo procurar por informagdesdalojaque atestem queelaexistee
queéconfiavel.

Coloque enderego e outras formas de contato além do e-mail. Além disso,
comunique aspoliticasdalojacom relagdo aentrega, meios de pagamento, troca
egarantias.

O comprometimento com umacompraonline depende muito daconfiancaque
o consumidor adquire naempresa. blog.locaweb.com.br

DICASCRIATIVASPARAAUMENTAR
SUASVENDASDE NATAL

E maisumavez fim de
ano! Emboraaindaexistam
algumas semanas até o
Natal, osproprietériosdas
empresas(eespecia mente,
os do setor de varejo)
precisam dar umaatencéo
especia paraosmesesque
antecedem as vendas
natalinas. E possivel que
vocélevedgumasideiasao
longo detodo ano quevem,
mas VOCE precisagarantir
que seu negocio se
destaque dos outros
COMErcios.

A temporadadevendes
€ caracterizada por
inUmerasagdesque osempresariosredlizam parame horar eaumentar suasvendas,
aém demostrar d gumaformade recompensapelaleal dade de clientesantigos.
Haumasérie dedicas que vocé pode seguir paraatingir esses objetivos.

Cartdesdenatal ecalendariosnatalinos

O envio deum cartéo de Natal € umaoportunidade perfeitaparafortalecer
relacionamento com clientes. Vocéirater um gasto extraem seu orcamento para
1SS0, mas, ao fazé-10, vocé estarainvestindo em uma perspectivaalongo prazo.
Pense nisso como umacampanhade marketing, que pode garantir queseusclientes
maisfiéissesintam val orizados e que os clientes que passaram apenas umavez
pel 0 seu negoécios sintam-se encorgjadosavoltar asualoja.

Sevocéquiser enviar cartbesde Natal, € claro que vocé precisado endereco
dosseusclientese, sepossivel, saber quem éum clientemaisfiel oundo. Caso
VOCE ndo tenhaesses dados, comeceafazer um banco de dadoscom seusclientes.
Pecaparaque € espreencham um pequeno formul&io quando vistarem sualoja,
assim voceé estara criando umarede de enderecamento, importante paraagoes
demarketing. Em seguida, vocé pode classificar osmelhoresclienteseenviar
paraeles cupons de desconto paraincentivar que eles continuem comprando
COM VOCE.

Algumasdicasparaseu cartdo de Natal

M antenha suamensagem corporativano projeto;
Né&o bastagpenasusar um smples*” Feliz Natal eum préspero ano novo”.
Vocédeve adaptar o cartdo, maximo possivel, paracadacliente, individualizando

amensagem. Por exempl o, digitar um pegueno poemaou um resumo do ano que
passaram juntos. 1sso criauma proximidade e permite que vocé se destaque dos
outros cartbes de Natal que seusclientes possivelmenteirdo receber. A internet
também pode of erecer inspiracdo, existem muitos sites onde vocé pode criar
seus proprios cartdes e personaliza-os.;

Enderece seu cartdo pelo nome do seu cliente;

Envie suas acbes atempo, pelo menosde 7 a10 diasantesdavéspera
deNatal. (Isso daachance dosclientes aparecem nasualojaantesdo dia24 de
Dezembro paracomprar algumacoisa).

Apesar dasinfinitas possi blidades de customizagao, cartdesde Natal ainda
S80 umapréticacomum quando setratadefidelidade do cliente. Sevocé quer se
destacar andamais, fazer um cdendario natalino éumamanerainustadaediferente
defazer seusclientesfdizes. Por exemplo, vocé podeenviar um calendéio nataino
personalizado com logo e s ogan dasuamarca.

Lembre-se de envia-lo no maximo até o final de Novembro, paraquefaca
sentido osseusclientesusa-lo, contando osdiasatéo natal. Umaidelaaindamais
original écolocar algumas ofertasem cadadiaaté o Natal. Assmo clientefica
sabendo de novidades diérias dasualojaque vocé programou especialmente
parao mésde Dezembro.

Atividades, diver sdo e emocgao

Paraatrair novosclientes, vocé devefornecer incentivosparagarantir queeles
entrem em sualojae, maisimportante, que elesvoltem algum dia. Natal éo
momento ideal paraimplementar umaestratégia criativaparaimpulsionar os
negocios, Ndo so durante atemporada, masno ano seguinte.

Invista na decoragéo natalina dasualoja, umaarvore bem decorada onde
vOcé pode pendurar pequenos presentes e envel opes que seus clientes podem
levar depois das compras como brinde.

Em um cabeleireiro, por exempl o, vocé poderiaoferecer um desconto nos
cortesde cabelo em janeiro e ano novo, especificando essetempo. Outraideiaé
mudar o ambienteonlinede sualoja. Troque as capas das suasredessociaispara
temas natalinos (sempre seguindo o seu padrdo de design) e mude algumas coisas
no seu Sitetambém.

Conclusdo: nunca é cedo demaisparacomecar apensar no Natal

Quando setratade compras de Natal, o planeamento nunca pode comegar
tardedemais. E preciso tempo e consi deragio para.conduzir umaestratégiabem

sucedidaque sustente suas vendas que antecedem o Natal. Eventos, concursos
e cuponsde desconto s2o oportunidades maravilhosas paraatrair novosclientes.
CartdesdeNatal, presentes e calendéri ostambém sdo 6timos pararecompensar
osclientespelasualeadade.

_ blog.payleven.com.br
Boasvendasdefim deano!
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Plano de Saude especial paraempresarios,
funciondrios e seusdependentesapartir de R$48,00

No ultimo dia 25 de importante, poisvisadar umrespaldo paraaavancar asituacdo dedéficit ques
novembro, diretores da encontraaSantaCasaSalde’, declaraValdenis.
Associacdo Comercial e “AiniciativadaAcib éexceente, asempresas precisam cumprir com suafuncé
Industrial de Barretos, eda social, sendo a salide uma delas. Parabéns a Santa Casa Saude, por abrir sua
SantaCasaSalideestiveram  portas e de seus consultorios parareceber apopul agdo de Barretos, of erecendq
" presentes nasede daACIB  atendimento de qualidade e particular, com horamarcada, além de atendimenty
Y paraolancamentodoPlano  deemergénciano Pronto Atendimento do Hospita”, finalizao executivo daAcil]
José CarlosFirmino.
Preocupados com a Empresarios e funcionariosinteressados podem entrar em contato n
situacdo da Saude em SantaCasaSalde, pelotelefone 3321-2556 ou naACIB pelo 3321-3200.
Barretos,AcibeSantaCasa [N '
Saude, criaram um novo
Plano de Salde, que ira
atender empresarios, funcionarios e seus dependentes, of erecendo consultase
examesilimitados, com co-participagéo do conveniado.
Aofirmar o convénio, aSantaCasaeA CIB buscam democratizar etornar
maisacessivel o plano de salide, trazendo inimeros beneficios efacilidades,
principalmente parafuncionarios e seusfamiliares. Deacordo com Valdenis
Marcio Neves, diretor administrativo da Santa Casa Salde, além do custo
beneficio, o novo Plano de Salide trard aos usuarios a mesma qualidade de
atendimento Santa Casa Salide, disponibilizando consultas particul arese exames
ilimitados, eatendimento direto no PA. (pronto atendimento), pagando pelaco-
participacdo e pacote apartir de R$48,00 por funcionario.
“ Além daparceriacom osempresarios, oferecendo facilidades e atendimento
de qualidade aos funcionarios, a parceria com a ACIB € também muito
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