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[Editorial

Natal,

€ a esperanca
doComeércio

As esperancas do comércio em geral, tanto em
Barretos como em qualquer outro municipio do pais, é
o Natal que ser aproxima. Todos 0s empresarios estéo
apostando que as vendas no periodo do Natal vé&o
minimizar os efeitos negativos que vivemos e sofremos
durante todo o ano de 2014.

Com certeza absoluta, 0 ano de 2014 néo foi bom
para 0 comércio e aindustria. Tivemos um ano atipico,
quando as atencéo estiveram voltadas para a Copa do
Mundo de Futebol e as elei¢es. Para nés, barretenses,
tivemos nesse intervalo uma festa do pedo, onde ndo da
para ficar de fora.

Claro que ndo foram todos que gastaram suas
economias indo assistir os jogos da Copa. Mas a cada
jogo do Brasil ou de alguma selecdo que chamasse a
atencéo era uma reunido de amigos ou familiares e
sempre havia um gasto a mais. Em seguida comegou a
festa do pedo e os gastos extras foram inevitavels.

Passada essas fases, vivenciamos a campanha
eleitoral. A incerteza do futuro politico do Brasil
também forgcou os consumidores a criaram receio em
relacdo a assumir compromissos financeiros. Ninguém
sabia 0 que ia acontecer. Outro fator que passa
desapercebido mas vem tirando espaco do comeércio
lojista, S0 as vendas pela Internet, que cresce cadadia

Diante de todos esses fatos, o comércio em geral
comegou a sentir os efeitos negativos, com queda nas
vendas. Reflexos que atingiram todos os setores da
economia brasileira.

Mas com achegada do Natal, que semprefoi a melhor
€poca para ao COmércio, as esperancgas se renovam. O
Natal ja pode ser considerado como a " Cereja do Bolo".
O Natal encerraum ciclo de um ano de previsdes e metas
que todos 0s empresarios tragcam.

Mas para que o Natal possa compensar os fracassos
do ano, é necessario que 0 empresario esteja atento e
ndo cometa erros, 0 que pode piorar ainda mais a ja
dréstica situagéo.

Temos que plangar, investir em produtos de qualidade
que atendam as necessidades dos consumidores, fixar
precos reais, de acordo com o0 mercado que atuamos,
oferecer formas de pagamento condizentes com o poder
aquisitivo dos clientes e oferecer vantagens para atrair
cada vez mais os consumidores.

Nés, da ACIB, possuimos diversas ferramentas que
podem ser utilizadas pelos comerciantes em geral.

Na nossa campanha, vamos sortear entre os
consumidores um carro zero km e sete motocicletas.
Estamos programando ainda outros eventos, tudo no
sentido de atrair os consumidores ndo sO para a regido
central dacidade, mas para os polos comerciais de todos
os bairros da cidade.

Temos a certeza de que trabalhando juntos, vamos
fechar o ano com chave de ouro, mantendo a forca e a
tradicdo do comércio barretense.

Um 6timo Natal a todos nés.

Roberto Arutim

Presidente

JaqudlineMariaAlvesRamos

Ponto de Vista

Jaqueline Maria Alves Ramos é
proprietaria da New Solutions,
Nascida em Barretos, é filha de
Benedito da Cruz Alves e Lucia
. Helena Ramos Rocha Alves, casada
4 com o também proprietério Marco
*! Alexandre Ramos € mée de Camille
Eﬁ e Rafaella. A empreséria, € formada

“ em Técnico em Contabilidade,
! trabalhou no Grupo Joia como
vendedora e crediarista por 6 anos,
logo ingressando como vendedora
autbnoma de Semijdias da marca
Bruna Semijdias. Atua mente dedica-
se totalmente a New Solutions.

A New Solutions foi criada
% oficialmente no dia 30/05/2011, mas

0 casa, ja trabalhava nesta area de
antenas e seguranca ha mais de 10 anos em uma sociedade familiar. No no ano de
2011, Jaqueline e Marco realizaram o sonho de caminhar so, tornando-se mais uns
empreendedores na cidade de Barretos.

Em 3 anos a New Solutions vem oferecendo para Barretos e regido, servicos
especializados na &rea de antenas em geral, cameras (CFTV), portdes automaticos,
interfonia, alarmes, cercas e étricas e também informética.

“Temostraba hado com custo beneficio muito bom, nos destacando principalmente
na area de seguranca, tendo como diferencial e prioridade um atendimento de
exceléncia, e assim a satisfacdo de nossos clientes’, acrescenta a empresaria.

Sob seu ponto ede vistasobre acidade, eladiz que“ Barretos € umacidadetranquila
e boa de viver e tem melhorado muito nos ultimos anos, crescendo e criando
empregos. O comércio em geral tem crescido e atraido novas empresas, grandes e
de médio porte. O Shopping tem dado muito certo. Naminha opini&o falta melhorar
muito a saude, educacéo e os politicos se empenharem mais em fazer para quem
precisa!”, comenta.

Acredito muito nacidade. Barretos é um campo pronto para ser colhido. Acredito
na nova administracdo de Barretos e fagco votos que eles trabalhem muito pelo
crescimento de nossa cidade’, finaliza a empreséria.

A New Solutions fica na Rua 18 n°® 918, atende pelo fone (17) 3325-8515.

-

s EXPEDIENTE ~N

José Carlos Abrdao Miziara
2° Tesoureiro

Roberto Arutim
Presidente

Giovane Barroti
2° Vice-Presidente

Edson Takashi Abe
1° Secretéario

Marco Aurélio Domingues

) _ Domingos Savio S. Freitas
3° Vice-Presidente

Baston

José Luiz da Silva 1° Vice-presidente

1° Tesoureiro

Rodrigo Sanches de Oliveira

o .
Diretores 2° Secretério

Luiz Carlos Silva, André Luiz Peroni Angelo, Reginaldo Humberto Queiroz

Conselho Consultivo
José Marcelo Abrédo Miziara, José Jesus Aparecido Faria, Antdnio Carlos Dal Porto, Benedito Habib
Jajah, Renato Peghim, Carlos Orestes Pereira, Laerte Henrique Chiqueto, Paulo Sérgio Soprano,
Carlos Henrique Nunes, José Francisco Alves Junior, Odair de Moura e Silva, Luiz Carlos Almado,
Chade Rezek Neto, Renato Reis, José Carlos Ribeiro, Antdnio Roberto Filisbino, Edson Berger Zactiti

Diretorias
Diretor Departamento Comércio
Antbnio Roberto Esteves
Caio Lemos Miziara
José Carlos Dalbo
Luiz Carlos Silva Junior
Renato Cardoso Serradela Telles

~ Diretor Departamento Shopping
André Luiz Peroni Angelo, Luiz Carlos Silva, José Luiz da Silva, Mussa Calil Neto, Fernando Henrique
Tomé de Oliveira

Conselho Fiscal
Renato Peghim, Antbnio Carlos Dal Porto, Paulo Sérgio Soprano

Diretor Departamento Industria
Sérgio Murad Carneiro Filho
Joao Bosco de Oliveira
José Eduardo Anibal
Nilberto Andrade
José Muzetti Junior

Diretor Departamento Servigos
Marco Antonio Duarte Froner
Orlando Carlos de Carvalho

Renato Alves Date
Joaquim Antdnio de Souza
Marcos Roberto Ferro

JORNAL DA AciB

Diretor Responsavel: José Carlos Firmino da Silva

Jornalista Responsavel: José Renato Alves Pereira Mth 24.492
Redacgéo Camila Marcal Vieira Souto

Diagramacao: Camila Margal Vieira Souto

Publicacéo Oficial da Associacdo Comercial e
Industrial de Barretos-ACIB

Os artigos assinados séo de inteira responsa-

bilidade de seus autores, ndo cabendo

Fotolitos e Impressé&o: Grafica Barretos nenhuma responsabilidade sobre o Jornal Y,

-




Pagina 3

Cursos, Palestras e Eventos| Indicadores

JORNAL DA AciB

Barretos, novembro de 2014

Eventos

Eventos. IV Forum Empresarial do
Vargo

Data: 24/11

Hor ario: das19h00 as22h00

Local: ACIB - Rua20, 725

I nformagdes: (17) 33232899

Eventos

Eventos: 1° Semanado Comérciode
Barretos

Data: 24, 25, 26 e 27/11

Hor ario: das 19h00 as 22h00

Local: ACIB - Rua20, 725

I nfor magdes: (17) 3323 2899/ 0800
570 0800

Eventos

Eventos:. LOJA MODELO
ITINERANTE

Data: 25, 26 e 27/11

Hor ario: das09h00 as 17h00

Local: ACIB - Rua20, 725

I nfor magdes: (17) 3323 2899/ 0800

570 0800

Palestras

Palestra: Alavangque suaempresaem
temposdeturbuléncia

Data: 24/11

Hor ério: das 19h00 as 23h00

Local: ACIB - Rua20, 725

I nfor magdes: (17) 3323 2899/ 0800
570 0800

Palestras

Palestra: Empresa organizada tem
mel hor desempenho

Data: 26/11

Hor &rio: das20h00 as22h00

Local: ACIB - Rua20, 725

I nfor magdes: (17) 3323 2899/ 0800
570 0800

Palestras

Palestra: Por dentro dos custos,
despesas e preco devenda

Data: 27/11

Hor &rio: das20h00 as22h00

Local: ACIB - Rua20, 725

I nfor magdes: (17) 3323 2899/ 0800
570 0800

Indicadores
Econdbmicos

O movimento do comércio subiu 1,3% em setembro, comparado
com agosto de 2014, de acordo com dados nacionais do varejo
apurados pelaBoaVista SCPC. No acumulado em 12 meses (out/13
aset/14 contraout/12 aset/13) houve aumento de4,7%. Navariagéo
interanual (set/14 contraset/13) o indicador registrou altade 5,2%.

O setor de“ MoveiseEletrodomésticos’ apresentou atade 2,6%,
descontadosefeitossazonais. No va or acumulado em 12 meses, houve
elevacao de 7,8%, enquanto navariacao interanual (setembro/2014
contrasetembro de 2013) o indicador cresceu 7,0%.

A atividade do setor de“ Supermercados, Alimentos e Bebidas”
subiu 1,1% em setembro, na série dessazonalizada. A variagéo
acumuladaem 12 mesesacelerou 0,4 p.p., aingindo atade2,2%. Na
andiseinteranua houvedtade 3,7%.

O segmento de “ Combustiveis e Lubrificantes’ subiu 0,7% na
variagdo mensa dosdados, com g uste sazona . No acumulado em 12
meses, 0 setor apresentou alta de 6,7%, e na andlise interanual o
aumentofoi de 10,1%.

Por fim, acategoriade*” Tecidos, Vestuariose Calcados’ gpresentou
guedade 1,7% no més, expurgados efeitos sazonais. No acumulado
em 12 mesesaatafoi de 3,7%. Janacomparagao contra setembro
de 2013 houveforte elevagéo de 9,9%. Boa \Vista

Osconsumidores estdo maisotimistasem relagdo asuasdividas,
deacordo com aPesqguisa Perfil do InadimplenterealizadapelaBoa
VistaSCPC, referente ao 3°. Trimestre de 2014. A pesquisamostrou
quedade 22% para16% nafatiados que consideram que suasituagcao
financeirapiorou no trimestre, enquanto 41% afirmaram queasituacéo
estame hor. Segundo o levantamento, 25% dos entrevistados disseram
gue suas dividas diminuiram e 40% afirmaram que o nivel de

endividamento estaigual. Boa Vista

A inadimplénciado consumidor brasileiro caiu 0,2% nacomparacao
mensal (out/14 contraset/14), emtodo o pais, de acordo com dados
daBoaVista SCPC (Servico Central de Protecéo ao Crédito). No
acumulado do ano (jan/14 aout/14) osregistros de inadimpléncia
aumentaram 2,2% em relacdo a0 mesmo periodo de 2013. Na
comparacdo interanual (out/14 contraout/13) o indicador apresentou
queda de 2,4%. Boa Vista

O numero total de titulos protestados aumentou 11,4% no
acumulado dejaneiro aoutubro de 2014, em comparagdo a0 mesmo
periodo de 2013, emtodo o pais, de acordo com dadosdaBoa Vista
SCPC (Servigo Central de Protegéo ao Crédito). Naseparacdo entre
protestos de pessoajuridica e de pessoafisica, houve crescimento de
10,5% e 12,9%, respectivamente. Boa \Vista

Ospedidosdefaénciasregistraram quedade 3,1% no acumulado
dejaneiro aoutubro de 2014, quando comparadosao mesmo periodo
do ano anterior, de acordo com dados nacionaisdaBoaVistaSCPC
(Servico Central de Protegdo ao Crédito). Na comparagdo mensal
(out/14 contraset/14), os pedidos recuaram 23,5%, e nacomparagao
interanua (out/14 contraout/13), aquedafoi de 19,2%.

As faléncias decretadas apresentaram retracdo de 0,6% no
acumulado do ano, nacomparagdo com 0 mesmo periodo de 2013.
Nacomparacdo mensal (out/14 contraset/14) asfa énciasdecretadas
recuaram 31,3% e nacomparagdo interanual (out/14 contraout/13)
houve quedade 2,1%. Boa Vista

Cursos (SENAC)

Cursos de P6s Graduacéo

.Designingtruciona - adistancia

. Docéncia do Ensino Técnico - a
digéncia

. Docéncia no Ensino Superior - a
digéncia

. Educagdo Ambiental para a
Sustentabilidade - adistancia

Gestdo Cultural: cultura,

desenvolvimento emercado- adisténcia

. Gestdo Empreendedora- adistancia

. Gestéo Empresaria - adistancia

. Gestéo Escolar - adisténcia

. Gestéo Estratégica em EAD - a
digéncia

. Gestéo da SegurancadeAlimentos
- adistancia

. Gestéo deMarketing—adistancia

. Gestdo de Pessoas - adistancia

. Gestdo do Relacionamento com o
Cliente- adistancia

. Gestdo do Vargjo - adistancia

. Gest@o e GovernancadaTecnologia
dalnformacgéo - adistancia

. Sistemas de Gestédo I ntegrados da
Qualidade, Meio Ambiente, Seguranca
e Salideno Trabalho eResponsabilidade
Socid - adistancia

. Tecnologias naAprendizagem - a
digéncia

Cursos
. Recepcionista
. Excel 2013 - Avangado
. Formagéo AutoCAD 2014 - 2D,
3D eRecursosAdicionais
. Operador de Computador
. Técnicoem Informética
.Doceiro(a)
. Maquiador
. Editor deProjeto Visua Gréfico
. Recreador
Auxiliar deCozinha
. TécnicoemAdministracéo
.Aprendizagem Profissona Comer-
cial em Servigosde Supermercados
. Técnico em Segurancado Trabalho
. Técnico em Massoterapia
. Como Falar em Publico
. Certificagdo Linux LPI Nivel 1 -
LPIC1
. CCNA 1 Exploration 4.0—Funda-
mentos de Redes
Informagdes e inscrigoes. (17)
3312.3050
Local: Senac|Barretos- Av. 21, n°
87
Funcioamento: De segundaasexta
feira, das8 as 21 horas, e aos sabados,
das 8 as 15 horas.

7
2 ()

. IMOBILIARIA

Rua 32 n®1.252

ORGANIZACAO ALFA

aqui & mais facil
DESPACHANTE
(Av. 19x21)

(17) 3322-2755
www.alfabarretos.com.br

LCONTABILIDADE ]

Clinica Veterinaria | Banho e Tosa
Hotel p/ caes e gatos | Petshop
Farmécia | Pet-tixi

Avenida 9 esg. Rua d
(171 3322-3668 | 3043-6789
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Dicasdo SEBRAE paraVender melhor no

BLACK FRIDAY

O Black Friday no
Bras| éumaoportunidade
de aumentar as vendas
cobrando precosquenéo
s80 encontradosnemem
camel0. Esteano o Black
Friday acontecenodia29
denovembro, evocénéo
pode deixar de plangjar
esta data com muito
cuidado, e paraisto o
SEBRAE da algumas
dicas.

Como plangar
suaBlack Friday

Defina 0 mix de
produtos que seréao
ofertados;

Nestadata, os consumidores buscam oportunidades pontuais, maisesperam
realizar sonhos de consumo antigos também. Pesquisar ositensmaisdesegjados
em cadaramo de atividade poderaser um bom diferencial;

Outra oportunidade para o dia € de queimar itens de menor giro e liberar
capital paraascomprasdeNatal;

N&o criefalsas promocdes e descontos, ndo engane o consumidor, fagaboas
ofertas,

Aumente aquantidade de mercadoriasamostra.

VitrineparaoBlack Friday

E COMPROVADO, que umavitrine adequada pode aumentar suas vendas
em até 30%.

Prepife Sua empresa para
vender mas neska iala com
s dicas quentes do Sabrpe-5P1

DICA: Sesualojaficanarua, aschancesde que um consumidor sedistraiaé
grande, por issoavitrinedeveter poucosdeta hese chamar aatencdo pelo conjunto.
Ficamaisféacil vender o que estaexposto, do que 0 que ndo esta.

PRODUT O: Elenuncadeveficar no chdo, sempre em umabase elevada.

CORES: muito cuidado ao usar o tom preto, € e pode causar um efeito espel ho.
Coresquentescomo amarel o, laranjae vermelho sdo maisindicadas paravitrines
deverdo ou em |ojas destinadas a criancas e adol escentes. Jaas coresmaisfrias,
como verde, azul evioleta, s5o melhoresparavitrinesdeinverno ou parasegmento
masculino.

L UZ: Trabalhe um ponto deluz em cimaeem baixo.

CURIOSIDADE: A tendéncianatural das pessoas é o primeiro parao lado
DIREITO, edepoisparaolado esquerdo, seus principais produtos devem ficar
adireitade guem entraetambém néo esconda objetos menores atrasdosmaiores.

DivulgueaBlack Friday parasualL ojaFisica

Vocédeve sediferenciar dosdemaisconcorrentes, entdo faca, jornal zinho com

suas ofertas, carro de som, folhetos, faixas, muros, placas, encartes, cartazes,
maladiretaeoutros.

Plangieum bom visual mer chandising

No Black Friday sgjaagil pararepor asmercadorias quejaforam vendidas,
lugar de mercadoriaé naéreade vendas, ndo no estoque;

Mudeo visua do ponto devenda;

Facilite parao cliente, deixe as mercadorias 0o maisfacil possivel de serem
manuseadas.

Atendimentoaocliente

Oferecaconforto equalidade no atendimento. O clienteva orizatudo quefecilita
acompra, como prego justo, ar-condicionado, estacionamento, porém o bom
atendimento vem sempre em primeiro lugar. Além de sempre of erecer um lugar
agradavel ao seu consumidor.

Barretosrecebe carretada “Loja Modelo
ltinerante” de 25 a 27 denovembro

F——

De25a27 denovembro acarretada“LojaModelo Itinerante” do Sebrae-SP
estara estacionadana Praga Francisco Barreto. A agdo faz parte da1? Semana
do Comércio de Barretos, osatendimentos sdo gratuitos, e acontecem das9h as
17h.

A LojaModdoItinerantetrardao pubicolocd edaregido osprincipaisconceitos
etendénciasdo varg 0. Com 55m2 e 15m de comprimento, acarretatem amissao
deensinar olojistaaorganizar edeixar o ponto devendamaisatraente.

Nolocal, serdpossivel ver adisposi¢cdo de roupas e acessori0s, organizagao
de produtos, iluminacdo ideal paravalorizar as mercadorias, e conceitos como
visual merchandising. Um dasnovidades dalojaéaidentificacdo de etiquetas por
radiofrequéncia(RFID, doinglés"Radio-Frequency | Dentification™). A tecnologia
€usadacomo dternativaao codigo debarrase permiterastrear o produto durante
todo o processo, do estoque avendaao cliente. O veicul o étotalmente adaptado
parareceber portadoresdedeficiéncia.

Segundo o Consultor de Marketing daRegiona do Sebrae— SP, Rafael Matos
do Carmo, aL ojaltinerante apresentainformagdes e orientacOes paraumaloja
devargo. "lIremosorientar osempresariosefuncionarioslocaise daregido sobre
as principaistécnicas de ambientacdo, o visual merchandising eatecnologiada
automac&o do ponto devenda. E umaoportunidade parao visitante aprender de
forma prética sobre as melhores solugdes sobre a fachada, vitrine, displays,
disposi¢éo de produtos, comunicagao visua, itensde segurancaetecnol ogiaspara

lojas quejaestdo disponiveis, e ao alcance dos pequenos negéciosdo vargjo."”,
explica o Consultor de Marketing do Sebrae-SP.

Aindade acordo com o consultor do Sebrae-SP, é importante que oslojistas
conhecam as novastecnol ogias e estratégias do visual merchandising aplicadas
atualmenteno varejo de moda.

" Algumas estratégi as apresentadas aos vidtantesndo necessitam deinvestimentos
altos. Pequenas alteractes nadisposi ¢ao dos produtos e naorgani zagao daloja,
navitrinefaz com que os produtos sgjam val orizados e, consequentemente, mais
vendidos. A inovagdo dentro da empresa, em especial no processo de gestéo,
atendimento, é uma forma de diferenciar o estabelecimento e tornélo mais
competitivonomercado.”, findizou.

Duranteostrésdiasacarretairareceber missdes de empresarios das cidades
de Bebedouro, Guaira, MonteAzul PaulistaeViradouro.

Mais informag0es sobre como participar da agdo podem ser obtidas pelo
telefone (17) 33232899, ouir pessoalmente até o Escritdrio Regional do Sebrae
- SPem Barretos, localizado naRua 14, n° 735, Centro.
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Neste Natal “turbine

vendas da sua empresa
com asdicasdo SEBRAE

ﬁ |novar no

T varejo é
g fundamental

A N&o existeum momento

eﬁpecial parainovar, éum
EE H ] : processo continuo e um

. 4“_2#“‘&;“ - conjunto deagdessimples.

N&o exige grandes

investimentos, e sim promover umamel horiaaindaque pequenaediscreta, sga
nos produtos, processos de producéo, distribuicdo, marketing, e outros.

A época do Natal é boa, as pessoas estdo mais dispostas a comprar, entdo
oferecaaelasnovasalternativas de produtos e servicos.

Inove nafachada, vitrine, usando cores, faixas, iluminacdo tematizadascomo
Natal, isso garante diferenciacdo com aconcorréncia.

A diferenca esta no visual

N&o deixe o cliente pensar no concorrente, faca-0 vivenciar o espirito de Natal
dentrodesualoja

Estimule o contato do cliente com amercadoria

Vitrineeinterior dalojabem caprichadosgudam aencantar osclientes. Cuidado
com o volume de pegas expostas mostre precos, quaidades e beneficios.

Com umaboailuminag&o os produtos ganham cores.

Facapromocdes e aproveite paravender mercadorias que ndo esto girando
naempresa.

Tenhacadeiras extras, brinquedos ou revistas paraas criangas em um local
maisreservado.

Eviterepetir avitrine ou mesmo e ementosdo Nata anterior.

Fique atento a escolha de cores ao elaborar a sua vitrine, estudos
comprovam que as corestém influénciadiretano comportamento humano
de acordo com as sensacdes que transmitem. Algumas dicas:
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CONVENIENCiA E VIiDEOLOCADO3A

*A PRIMEIRA CONVENIENCiA DE 3AIIETOD
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DE VIiDEO)D E DVD ') 2£ FO3AS DA CGiDADEIN!

AV. ENGENFeiR0 NeCex C. CAMAICOY, 2250

FONE: 5522-£985

JORNAL DA AciB

Presentes por faixa etaria e sexo

Como o Natal esta cada vez mais proximo, sendo uma data de muita
comemoragao e correria, todas as pessoas adoram presentear aguel esque amam
eque sdo especiaisem suavida, deagumaforma.

PRESENTEANDO MULHER

Simplicidade é apalavrachave dos presentes, que acimadetudo, devem ser
algo que lembre algum momento especia. Monte um kit combinando vérios
produtos, e paradiferenciar, coloquetambém chocolatesdiversos, paraaquelas
pessoas que ndo gostam de chocol ates, lembrangasdaculturaindiana, japonesae
chinesa. Enfim, invistaem algo que chame aatencéo. Umaembalagem bonitae
criativapodefazer umagrandediferenca.

PRESENTEANDO HOMENS

Sevocétraba hacomroupamasculina, queta sugerir umkit decalcaecamisa
ejunto umacarteira, um porta-retratos artesanal ou um rel 6gio de parede com
foto, um perfume, etc.?

PRESENTEANDO CRIANCAS

Em geral, elasndo gostam de ganhar livroseroupas de presente, jaque estéo
em busca de diversdo e ambas as coisas ndo podem proporcionar grandes
aventuras.

Normal mente, quando € lan¢ado um novo brinquedo, as propagandasde TV
deixam as criangastota mente doidas paracompré-|o.

E umadtimaalternativaparasual ojasugerir este brinquedo como presente de
Natal, expondo-o deformaaaproveitar o efeito deixado pelapropaganda.

Paraosmeninas, sugirakitsprontos, como bicicletacom squeeze ou videogame
com um jogo. Paracriangas pequenas, um carrinho de controle remoto ou um
brinquedo educativo. Vale asuacriatividade parainventar. Em estacoes mais
guentes, aposte em piscinas plésticasinflaveis, umadiversdo garantidaparaa
criancada.

Para as meninas o ideal é apostar em bonecas (sugira um casal), além de
joguinhos de panela junto com fog&ozinho ou maquiagem (kits completos).
Aproveite efaca cartbes ou blocos de recados da sualoja paraque a criancas
possam escrever o bilhete parao Papai Noel dizendo o que querem ganhar de
presente.

CART/AOFIDELIDADE

SE JA E BOM SER NOSSO CLIENTE
AGORA VAI FICAR AINDA MELHOR!
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JORNAL DA AciB
Acib

Chegada
do Papal
Noel

A Acib realiza Chegada do
Papai Noel no dia 4 de
dezembro. Serdo percorridos
todos osbairros da Cidade.

AAcibjaestaplangjando a
decoracdo de Natal do
cd cadéo e adjascéncias. Muitas
surpresas estéo por vir!!

Horariodefuncionamentodocomé&rcio
duranteomésdeDezembro

O Comeércio funcionarano periodo natalino de4 a23 de Dezembro:

- segunda a sexta

(Dias 4, 5, 8, 9, 10, 11, 12, 15, 16, 17, 18, 19, 22 e 23 das
9h00 as 22h00);

- sabados (Dias 6, 13 e 20 das 9h00 as 18h00);

- domingos (Dias 7, 14 e 21 das 9h00 as 18h00);

- 26 de dezembro abre 12h00.

- 02 de janeiro abre 12h00.
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Barretos, novembro de 2014

Promocao de Natal do Comércio
e Natal daHlstorla”

O NATAL DA

HISTORIA!

Comegou no dia4 de novembro apromogao deNatal no Comércio deBarretos
“ ONata daHistoria’. Serdo sorteados 1 automével Novo Uno OKm entre os
cuponsdetodas as promogBesdo ano, e 7 motos, paratodas as zonas barretenses,
sendo, 1 moto paraazonanorte, 1 paraazonasul, 1 parazonaleste, 1 paraa
zona oeste 1 para o centro, 1 moto para um funcionario e 1 moto para uma
empresa participante. N&o poderdo participar dos sorteios 0s proprietarios,
funcionérios e seus parentes até 3° grau com cuponsretirados na propriaempresa,
parasorteio do consumidor.

A promogéo é vélida até o dia 31de dezembro e o0s cupons estardo sendo
distribuidos gratuitamente nas | ojas participantes. O sorteio serano dial3de
janeiro de 2015.

BARHETOS/5P Rua18n" 1124 |Centro

17.3321.0030

EDL'N.&'EP Hua Manoe! P. Fernandes n® 370 Cantro

1723341.9530

www.netbarretos.com.br

ANATEL

ADMINISTRACAO
CIENCIAS CONTABEIS
DIREITO | ENFERMAGEM
HISTORIA | NUTRIGAO
SISTEMAS DE INFORMACAO
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Promog¢ao
100 a 300 Cartdes - Impressdao em Preto - R$ 35,00
500 - Cartées - Impressdo em Preto - RS 50,00
1000 - Cartdes - Impressdo em Preto - R$ 60,00
1000 - Cartées Colorido - R$ 80,00

L Rua 20 n.” 416 - Avs. 25x27 - Barretos - SP g

% PURICAMPO >

AGROPECUARIA - PET SHOP - BANHO E TOSA

B il
Disk Racoes

(17) 3322. 1335

Rua 30 n° 559,

Em Frente a Prefeitura
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Acib

Fala
Diretor

A ACIB contribui muito para o crescimento do comércio de Barretos e
regido, € umagrande parceiraoferecendo varios servigos, eventos, paestras,
cursos, incentivando também a geracao de empregos paraa populacdo. As
promogdes e sortei 0s em datas comemorativas com 6timos prémios durante
todo 0 ano agradam ao publico, movimentando aindamaiso setor comercial.

Otrabalhofeito pela associacdo é de sumaimportancia, poisdefendeos
interesses dos associados e aclasse que representa.

Regina do Humberto Queirdz
Diretor

JORNAL DA AciB

Barretos, novembro de 2014

A Acib é umaentidade atuante dentro de Barretos, desempenhaum papel
de grande valor em nosso comércio, sempre preocupada em dar o suporte
Necessario para seus associados, desenvolvendo promogdes que gjudam a
alavancar asvendas. Além dos vérios servi¢os, pal estras que sdo of erecidos
aonsassociados.

Acredito apenas que falta plangjamento em relagdo aos horarios de
funcionamento do comércio, deveriahaver um estudo paraque pudesse ser
padronizado o horério tanto aosfins de semanacomo durante asemana, para
gue ninguém pudesse ser prejudicado, consumidorese comerci antes.

JostLuizDiasdeOliveira
Optica Realce

Dados Tecnicos Acib

EMPRESAS QUE MAIS CONSULTARAMEM OUTUBRO

LOJASDE BARRETOS
UMAUNICALOJA
1- BROOKSTORE
2-CASA BARONI
3-ARLETEMAGAZINE
4-KORPO & KOR

MAISDEUMA EMPRESA
1-GRUPOJOIA
2-LAVRADORES
3-OTICASSANTALUCIA
4-DROGADADA

5- BARREPEL

6- MPFASHION

7-MPSPORTS CONCESSIONARIAS IMOBILIARIAS
8-BBM 1-METAVEICULOS 1- RENATO PEGHIM
9-A|’|V|PER|AL 2-CANNESPEGEOUT 2-ROCCA
10-LIDERCOMERCIAL 3-BAVEP 3-FLAGUI
11-CISNE 4-FORD CABRERA 4-DEJAIRVICENTE
12- JULINHA MODAS 5-VOLKSDAHER 5-LAEL
13-100%VIDEO

14-ARLETE BOUTIQUE

15- OTICASCAROL CASA DE CONSTRUCAO

16- RECAUC.BARRETOS  1-RIOMAR

17- TAMANKIM 2-ACONSTRUTORA

18- PROTERRA 3-LOJAO

4-CONSTRURIBEIRO
5- CONSTRUAMERICA

19-DURVAL MOTOS
20-CAMADEGATO

ENTRADAE SAIDA DE ASSOCIADOS EM OUTUBRO

ENTRADAS DE ASSOCIADOS SAIDAS DE ASSOCIADOS
1-CLOSET 487 1- SIMOESMAT. CONSTRUCAO
2-FREITASCONTABILIDADE
3-TELEMAQ
4-CONCREPANISS|
5-ROSASDE SARON

Exclusoes no SPC
Qutubro / 2014 ...... 646

Inclusoes mo SPC
Outubro / 2014 ....... 819

Atelie Ao Diyja

A Arte em fozer pizzal

Av. 31 n® 1537 - 34x36 Delivery:. 17.3321-2000 | 3322-1067

Artigos do Dia e Ofertas

para toda familia

FACA S5UAS COMPRAS COM O CONFORTO, PRATICIDADE

E O ATENDIMENTO QUE VOCE MERECE
LOJA 1 Rua 32, Esq. Av. 43

LOJA 3 Rua C-13, 480/ Cristiano Carvalho




Jornal da Acib -

North Shopping Barretos

Conheca a partir desta edicao algumas lojas do North Shopping

=@ partir dos S=2:00000 s
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