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Ponto de Vista Grani Pedras - Ana Alissa Ismael

A Grani-Pedras é uma empresa famil-
iar, de propriedade de Paulo Ismael que 
administra a empresa ao lado de seus 3 
filhos, seus sócios, Lucas Leandro Isma-
el, setor de vendas, a Ana Alissa Ismael, 
setor administrativo, e João Victor Isma-
el, responsável pelo pós vendas ao lado 
de seu ajudante Luciano Martins Junior. 

A Grani-pedra possui uma equipe to-
talmente capacitada e envolvida no aten-
dimento ao cliente. A empresa foi aberta 
no ano de 2009, com a missão de fazer a 
diferença no setor de mármores e grani-
tos em Barretos. 

Atualmente, após 6 anos atuando no mercado, oferecem diver-
sos serviços e produtos como, pias, soleiras, lavatórios, dentre out-
ros. Além de uma equipe responsável pela realização de projetos 
em 3D de ambientes planejados, oferecendo ao cliente ideias de 
distribuição de mobilhas, tomadas, tudo para melhor atender aos 
seus clientes.

“Nos empenhamos em oferecer o melhor ao cliente, desde o 
primeiro contato, até o pós venda, seguimos rigorosamente o prazo 
nas entregas, o que implica no acompanhamento quase que diário, 
antes, durante e após a entrega da obra. Acredito que este seja o 
nosso maior diferencial”, finaliza Ana Alissa. 

A Grani-pedras fica na Rua 30, n° 1831, Bairro Fortaleza. Con-
tatos: (17) 3324-4126 / (17) 98141-8447.

AS BASES DO SUCESSO 
DE BARRETOS

Barretos é hoje uma cidade estabilizada, com enorme poten-
cial de desenvolvimento em todos os setores, com forte tendência 
para o turismo. Mas para chegar a essa base, a cidade teve um 
crescimento ordenado, que agora começa a se expandir, dentro do 
próprio processo de evolução comum a todos os municípios que 
tiveram seu desenvolvimento marcado por iniciativas que formam 
essa base de sustentação, dando a tranquilidade necessária para 
os investimentos em outros setores da economia municipal.

Dentro de qualquer iniciativa, existe, quase sempre, uma base 
na qual ela foi planejada. Como exemplo claro, alguém inventou 
o banco para sentar. Com base no banco, outro já pensou no en-
costo para as costas e inventou a cadeira. Outro já colocou uma 
espuma e criou o sofá. E assim acontece em todos os setores. 
Com a farinha usada para a fabricação do pão, outros criaram uma 
infinidade de outros tipos de pães, doces, e tantas outras delícias 
da culinária.

Assim foi e continua sendo com Barretos. Alguns foram pioneiros 
na vida econômica da cidade. Foram pessoas ousadas, barretens-
es ou não, que acreditaram na cidade e se tornaram expoentes 
nas atividades que exercem e, paralelamente, atraíram dezenas 
de outros negócios e investimentos para a cidade. A história do 
desenvolvimento de Barretos começa com a chegada do famoso 
e inesquecível “Trem de Ferro”. Nos trilhos da ferrovia chegavam o 
progresso e o desenvolvimento na região norte do Estado. E Barre-
tos, como ainda hoje, já era o centro regional. Os trilhos trouxeram 
investidores que instalaram aqui os maiores frigoríficos do país. A 
economia estava em alta. Para abastecer os frigoríficos, boiadas 
eram trazidas de toda a região central e norte do país. Um grupo 
de jovens barretenses viram que os peões, enquanto aguardavam 
a entrega das boiadas nos frigoríficos, não tinham opção de lazer 
e nem ocupação. Decidiram fazer um rodeio, em um circo para ver 
qual era o melhor peão. Eles não sabiam, mas estavam criando a 
maior festa do peão da América Latina. Nesse ritmo, a cidade foi 
ganhando novos investimentos. Dentro da pecuária e da agricultu-
ra, a cidade ficou famosa por seus criadores de gado e fazendeiros 
famosos. Eles também estavam criando o caminho do futuro da 
cidade na pecuária, que é hoje é conhecida internacionalmente 
pela exportação dos produtos de seus frigoríficos. Para acolher 
todo esse desenvolvimento, Barretos precisou de investimentos 
em outros setores, que foram feitos por seus administradores. Foi 
criada, por exemplo, a Fundação Educacional de Barretos, que 
hoje abriga dezenas de cursos superiores, todos do mais elevado 
grau educacional. Para atender a demanda populacional, a cidade 
precisou também de investimentos na medicina. Foi criada a Santa 
Casa de Misericórdia, que hoje atende pacientes de toda a região. 
Um médico sonhou mais alto e criou um hospital para tratar paci-
entes com câncer. Nasceu o Hospital São Judas Tadeu.  Talvez 
esse médico até soubesse onde chegaria seu sonho. Ele estava 
criando um dos maiores e melhores hospitais de tratamento de 
câncer do país. A Fundação Pio XII que hoje atende pacientes de 
todo o país, com quase 100% via SUS.

Dentro da história de Barretos existem vários outros pequenos 
sonhos, que se tornaram em grandes realidades. Eles são a base 
do sucesso de Barretos. São a base dessa querida Chão Preto.
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CURSOS | PALESTRAS | EVENTOS
CURSO: Cenário do E-commerce no Brasil
DIAS: 24 e 25 de setembro de 2015 
HORÁRIO: 18:30 hs às 22:30 hs
INVESTIMENTO: R$90,00 LOCAL: ACIB
CONTEÚDO:
• Cenário do e-commerce no Brasil e no mundo; (3 

horas)
• Por dentro do e-commerce; (3 horas)
• Particularidades da Moda no varejo online. (2 horas)
OBJETIVOS: Capacitar o aluno a compreender as 

principais diferenças do varejo online em relação vare-
jo físico e com isso permitir que mais empresas tenham 
acesso a criar e melhorar as operações de lojas virtuais 
de moda, com base no histórico do e-commerce de moda 
e elementos que compõem o varejo eletrônico.

CURSO: Vitrinismo
DIAS: 14 e 15 de setembro de 2015 
HORÁRIO: 18:30 hs às 22:30 hs
INVESTIMENTO: R$90,00 LOCAL: ACIB
CONTEÚDO: 
• Vitrines e espaços promocionais: conceitos, tipos de 

vitrine, percepção visual, estética e mensagens; (2 horas)
• Função do vitrinista e materiais básicos; (1/2 hora)
• Tipos de vitrines; (2 horas)
• Técnicas de composição e exposição; (2 horas)
• Cores e iluminação; (1 hora)
• Planejamento. (1/2 hora)
OBJETIVOS: Como estratégias serão propostas ex-

posição dialogada com uso PPT, atividades em subgru-
pos, aplicação de exercícios referentes ao espaço físico 
da vitrine, discussões em grupo.

CURSO: Técnicas de Exposição de Produtos 
DIAS: 18 e 21 de setembro de 2015 
HORÁRIO: 18:30 hs às 22:30 hs
INVESTIMENTO: R$90,00 LOCAL: ACIB
CONTEÚDO:
• Exposição de produtos: conceitos;
• Locais para exposição de produtos;
• Ponto de venda: ponto normal e ponto extra/promocional;
• Técnicas de composição e exposição;
• Ação promocional: estratégias de marketing, planejamento e 

execução;
• Peças promocionais;
• Vitrine - tipos, mensagens e função;
• Planejamento.
OBJETIVOS: Como estratégias serão propostas exposição di-

alogada com uso PPT, atividades em subgrupos, aplicação de ex-
ercícios referentes ao espaço físico do ponto de venda, discussões 
em grupo das propostas de layout de estabelecimentos comerciais.

CURSO: Visual Merchandising
DIAS: 16 e 17 de setembro de 2015 
HORÁRIO: 18:30 hs às 22:30 hs
INVESTIMENTO: R$90,00 LOCAL: ACIB
CONTEÚDO:
• Visual Merchandising: conceito e definição; 

(1 hora)
• Layout do ponto de venda; (4 horas)
• Itens que influenciam na hora da compra; 

(1/2 hora)
• Disposição e exposição dos produtos; (2 

horas)
• Tipos de compra - por impulso e planejada. 

(1/2 hora)
OBJETIVOS: Como estratégias serão 

propostas exposição dialogada com uso PPT, 
atividades em subgrupos, aplicação de exer-
cícios referentes ao espaço físico da loja, dis-
cussões em grupo das propostas de layout de 
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SERVIÇOS

SERVIÇOS CONVÊNIOS

O Relatório Imobiliário do SCPC fornece dados con-
sistentes sobre os consumidores que solicitam financia-
mentos, trazendo mais rapidez e segurança ao ato da 
negociação. A consulta pode ter abrangência nacional ou 
estadual, à sua escolha.

O que você recebe no relatório
» Síntese cadastral
» Participações em empresas
» Alerta de documentos e cheques roubados, furtados 

ou extraviados
» Informações de cheques

SCPC – RELATÓRIO IMOBILIÁRIA

» Débitos no mercado
» Títulos protestados
» Ações cíveis
» Consultas anteriores ao Relatório Imobiliário, com 

respectivos motivos das consultas
O que a sua empresa ganha
» Realiza avaliações precisas sobre os riscos de 

negócios com imóveis
» Redução dos riscos na concessão de créditos imo-

biliários
» Agilidade nos processos de crédito e cobrança

O SANTA CASA SAÚDE DE BARRETOS oferece 
um plano de saúde com valores diferenciados para os 
associados da Associação Comercial e Industrial de 
Barretos.

São inúmeros benefícios para você empresário, fun-
cionário ou dependente.  

Com este plano, os conveniados terão direito a con-
sultas em clínicas particulares, exames ilimitados e 
atendimento no Pronto Atendimento com co-partici-
pações.  As vantagens não param por aí, mensalidades 

a partir de R$ 48,00 na faixa etária de 0 a 18 anos  
para empresas acima de 31 clientes. 

 Procure a Acib ou a Santa Casa Saúde e 
informe-se.

SANTA CASA SAÚDE 
PLANOS à partir de 

R48,00

NEGATIVAÇÃO DOS DEVEDORES:
Os devedores negativados aparecem  em Todo  Brasil.
Pode Negativar devedores de: Nota promissória, Cheque sem 

fundos, Carnês, Boletos, 
Contratos, qualquer dívida, desde que tenha documentos com 

endereço e CPF / CNPJ.

CONSULTAS DE SPC E CHEQUES 24 HORAS:  
As consultas são: SPC, Cheques, Protestos, Ações Judiciais, En-

dereços, Telefones, 
Capacidade de Pagamentos, Balanços, Veículos, Etc, Pessoas 

Físicas e Jurídicas.
As consultas podem ser feitas por Telefone, Internet ou através 

do 0800-7242030.
CONSULTORIAS:

Jurídica, Contábil, Tributárias, Bancárias para Empréstimos de 
Capital de Giro ou Investimentos, e outras linhas de créditos.
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Acib entregou prêmios da
Promoção Avós e Pais

O Feirão de Saldos, Negócios e Oportunidades será de  05 
a 11 de outubro no Parque do Peão, junto com a exposição 
de gado. Haverá ainda exposição de orquídeas, pequenos 
animais como: cães, gatos, pássaros, carneiros, etc. A Acib já 
está comercializando os stands. O horário de funcionamento 
será de segunda a sexta das 14h00 às 22h00, sábado dia 
10 das 09h00 às 18h00 e no domingo dia 11 das 09h00 as 
16h00. Haverá ônibus saindo do terminal de 15 em 15 minu-
tos. Pessoas acima de 60 anos não pagam passagem, estu-
dantes R$ 2,00 demais R$ 4,00.

Feirão de Saldos, Negócios e 
Oportunidades 

Barretos realizará Black Friday 
com campanha promocional

O Black Friday, campanha tradicional de promoção do 
comércio dos Estados Unidos e que vem ganhando força no 
Brasil nos ultimos anos, contará com sua edição em especial, 
que será realizada de 26 a 28 de novembro sobre a temática 
“Liquida Barretos”.

Mais informações para os lojistas aderirem: 17 3321-3200.
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Percentual de cheques 
devolvidos atinge 2,24% em julho

O número de cheques devolvidos (segunda devolução 
por falta de fundos) como proporção do total de cheques 
movimentados registrou 2,24% em julho de 2015, contra o 
resultado de 1,98% do mês anterior, de acordo com dados 
nacionais da Boa Vista SCPC (Serviço Central de Proteção 
ao Crédito). O indicador apresentou alta na comparação 
com julho de 2014, quando havia registrado 2,15%.

Os cheques devolvidos aumentaram 5,5% na compara-
ção mensal, enquanto os cheques movimentados registr-
aram queda de 6,6%, o que contribuiu para a queda do 
percentual no período.

No acumulado de janeiro a julho de 2015, o percen-
tual de cheques devolvidos sobre movimentados atingiu 
2,16%, ante 2,05% registrado no mesmo período de 2014. 
Na mesma base de comparação, o percentual deste mês 
é o maior desde 2009, quando também registrou 2,24%.

No acumulado do ano, os cheques devolvidos recuaram 
5,5%, enquanto os cheques movimentados diminuíram 
10,0%. Separando os cheques devolvidos de pessoas físi-
cas e jurídicas, na mesma base de comparação, obser-
vamos que a devolução foi 7,6% menor para as pessoas 
físicas e 0,1% inferior para as pessoas jurídicas.

BOA VISTA

Classe C gasta com cosméticos 
quase o equivalente do que

consome com carnes

Apesar da crise econômica que o Brasil atravessa, a 
classe de menor renda tem contribuído para o crescimento 
dos setores relacionados aos produtos cosméticos. Segun-
do estudo do IBGE (Instituto Brasileiro de Geografia e Es-
tatística), os brasileiros com renda entre dois e dez salários 
mínimos gastam 1,3% do que ganham mensalmente com 
produtos para cuidar dos cabelos e das unhas. Os gastos 
com xampu, condicionador e maquiagem foram de 1,46%, 
valor apenas um pouco abaixo do que se gasta com carne, 
que é de 1,73% do orçamento.

Há também uma forte tendência de oportunidade na 
área de cosméticos com foco no público masculino. De olho 
neste crescimento, as empresas têm desenvolvido produ-
tos personalizados para homens. Apesar da alta do dólar 
que eleva os preços das mercadorias, o cenário é promis-
sor.

Em 2011, dos R$ 43,4 bilhões que os brasileiros 
gastaram comprando produtos de higiene, beleza e cuida-
dos pessoais, R$ 19,8 bilhões foram desembolsados pela 
classe C.

O Brasil é o terceiro maior mercado de cosméticos do 
mundo, atrás apenas dos Estados Unidos e da China.

FECOMERCIO
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WIN

Fundada em 1988 por Michinobu Nomura, inicialmente 
com o beneficiamento de borracha natural, látex e fabricação 
de luvas cirúrgicas. 

A partir de 1995 passou a industrializar e comercializar 
artefatos de borracha e plástico para setor de peças auto-
motivas. 

A empresa vem se consolidando neste mercado devido 
à busca contínua de novas tecnologias e conceitos para a 
melhoria de seus produtos.

Dentre os produtos e serviços, desenvolvem e fabricam 
componentes especiais para automóveis e motocicletas. 
Projetam, desenvolvem e fabricam de ferramental, com 
ferramentaria própria. Desenvolvimento de peças em Met-
al-Borracha. 

POLIPLÁSTICOS

Fundada em 15 de março de 1991 por Eugenio Caiel, 
atua desde então no setor de reciclagem de plásticos, es-
pecializando-se na industrialização de tubos de polietile-
no.

Sempre focando no fortalecimento de sua marca no 
mercado, procura manter sempre um padrão de quali-
dade, onde passa para o cliente toda segurança e confi-
abilidade de seus produtos.

Uma empresa ecologicamente correta que se preocu-
pa com o meio ambiente, e que realmente faz a sua par-
te tanto na reciclagem de plásticos quanto na de seus 
resíduos.
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Imóveis

CENTRO
R$ 1.200.000,00

ACOMODAÇÕES:
03 SALAS GRANDES
COPA
COZINHA
BANHEIRO SOCIAL
04 DORMITÓRIOS (SENDO 02 

SUÍTES E COM ARMÁRIOS)
VARANDA
QUINTAL
GARAGEM PARA VÁRIOS CAR-

ROS
 EDÍCULA NOS FUNDOS: 
( 02 DORMITÓRIOS E 01 BAN-

HEIRO)
ENDEREÇO: AV. 23 nº 1.111 – 

RUAS 26x28.
TAMANHO: 960 METROS 

QUADRADOS

RESIDENCIAL JOCKEY CLUB 
R$ 350.000,00

CASA, 1 SUÍTE, 2 DORMITÓRIOS, 
1 BANHEIRO SOCIAL, SALA DE TV, 
SALA DE JANTAR, COZINHA, LAVAN-
DERIA , DESPEJO E GARAGEM CO-
BERTA PARA 2 CARROS.

ÁREA CONSTRUÍDA 164,00 M²
ÁREA DO TERRENO 242,00 M²

HADAD
R$ 250.000,00

01 SUÍTE, 03 DORMITÓRIOS, SALA, 
COPA, COZINHA, LAVABO, GARAGEM E 
QUINTAL.

JARDIM UNIVERSITÁRIO
R$ 290.000,00

3 QUARTOS, SENDO 1 SUÍTE, 
SALA AMPLA COM SALA DE JANTAR, 
COZINHA GOURMET COM BALCÃO 
DE MÁRMORE, E GARAGEM PARA 
DOIS CARRO. TODA PINTADA A PAR-
TE EXTERNA COM TEXTURA PRÓX-
IMO AO HOSPITAL PIO XII. (SALA, 
CORREDOR E QUARTOS COM LAMI-
NADO DE MADEIRA).

CASA PRÓPRIA - 17.98132.5569

CITY BARRETOS 
R$ 500.000,00

ENDEREÇO: ALAMEDA ITÁLIA 
N°474 – CITY BARRETOS.

01 SUÍTE, 02 DORMITÓRIOS, 01 
WC SOCIAL, HAAL, SALA, COZINHA, 
LAJE, PISO FRIO, LAVABO, DISPEN-
SA, ESCRITÓRIO, ÁREA NA FRENTE 
DA SALA, ÁREA DE SERVIÇO CO-
BERTA, ÁREA DE LASER COM PI-
SCINA, CHURRASQUEIRA, FORNO 
A LENHA, GARAGEM PARA 02 CAR-
ROS. 

CASAREDO

JAM ALICE BARCELOS

SANTA HELENA
R$ 550.000,00

PISO TÉRREO: AMPLO SALÃO 
COMERCIAL COM APROXIMADA-
MENTE 200,00 M², 2 BANHEIROS, 
COPINHA, SALA AMPLA, PISO 
CERÂMICA TETO LAJE, PISO SU-
PERIOR RESIDENCIAL, 1 SUÍTE, 2 
DORMITÓRIOS, SALA AMPLA COM 
SACADA, COPA, COZINHA PLANEJA-
DA, BANHEIRO SOCIAL, LAVANDER-
IA, AMPLA VARANDA COM ÁREA DE 
SERVIÇO, TERRENO MEDINDO 11 X 
22, TOTALIZANDO 242,00 M² E 400,00 
M² DE ÁREA CONSTRUÍDA.

RENATO PEGHIM

QUEÓPS

EM BREVE LANÇAMENTO CONDOMÍNIO 
RESIDENCIAL AMÉRICA

18 APARTAMENTO - 2 e 3 DORMITÓRIOS
ENDEREÇO: RUA URUGUAI Nº 2800
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LOJAS DE 
BARRETOS

UMA ÚNICA LOJA
1 - ARLETE MAGAZINE
2 - BIABELAMORE
3 - KAPOKA
4 - CAMILO ALIMENTOS
5 - CASA BARONI
6 - BROOKSTORE
7 - MP FASHION
8 - BARREPEL
9 - CIA DO ESPORTE
10 - ARLETE BOUTIQUE
11 - BBM
12 - MP SPORTS
13 - JULINHA MODAS
14 - LÍDER COMERCIAL
15 - DISTRIBUIDORA S
16 - TAMAMKIM
17 - CISNE
18 - ATLHANTICS CLEAN
19 - DURVAL MOTOS
20 - A IMPERIAL

MAIS DE UMA EMPRESA
1 - GRUPO JOIA
2 - LAVRADORES
3 - ÓTICAS SANTA LUCÍA
4 - DROGADADA

CONCESSIONÁRIAS 
1 - CANNES PEGEOUT
2 - FIAT META VEÍCULOS
3 - BAVEP
4 - VOLKS DAHER
5 - FORD VEÍCULOS

CASA DE CONSTRUÇÃO
1 - RIOMAR
2 - O LOJÃO
3 - A CONSTRUTORA
4 - CONSTRURIBEIRO
5 - CONSTRUAMERICA

ENTRADAS DE ASSOCIADOS
1 - BARRETÃO AUTO CENTER
2 - MAXI CESTAS
3 - GRANI PEDRAS
4 - TOMA UMA CERVEJARIA
5 - ORQUIDÁRIO NOSSA SENHORA APARECIDA
6 - PREPARA CURSOS PROFISSIONALIZANTES
7 - SINDEES
8 - MÃO DUPLA ASSESSORIA DPVAT
9 - ULTRA VISÃO
10 - DOMMUS EXPRESS
11 - ECO AMBIENTAL BARRETOS

SAÍDA DE ASSOCIADOS
1 - DAHER E DAHER CLÍNICA MÉDICA
2 - FLORICULTURA VIVIANE
3 - CERIMONIAL SHOW
4 - PASTELARIA COSTA
5 - CASA SÃO JORGE

IMOBILIÁRIA
1 - RENATO PEGHIM
2 - ROCA
3 - FLAGUI
4 - CASAREDO
5 - FIGUEIRA

INCLUSÕES 
NO SPC

EXCLUSÕES 
NO SPC

{3266451} AJUDANTE DE 
OBRAS – com exp. e ref.

{3415592} CALDEIREIRO 
(CHAPAS DE FERRO) – com exp. 
e ref.

{3340346} COZINHEIRO DE 
RESTAURANTE – com exp. e ref.

{3390331} CUIDADOR DE IDO-
SOS - com exp. e ref. com curso de 
técnico em enfermagem

{3414076} CORRETOR DE 
IMÓVEIS- com ou sem exp

{3418699} COSTUREIRA EM 
GERAL - para concertos, dobrar 
roupas, guardar.

{3324607} DESOSSADOR – com 
exp. e ref.

{3411517] MECANICO DE AU-
TOS - exp. com alinhamentos de 
pneus

{3413403} MECANICO DE 
CAMINHÃO A DIESEL - com exp.

{3415299} RECEPCIONISTA DE 
ESCOLA – com exp. e ref.

{{3411595} TOSADOR DE ANI-
MAIS DOMÉSTICOS – com exp. e 
ref.

{3373924} VENDEDOR- AMBU-
LANTE - VENDAS DE YORGUT. 
No carrinho.

{3418143} VENDEDOR INTER-
NO – com exp. e ref.

VAGAS PAT - BARRETOS

Estas vagas poderão sofrer 
cancelamento ou suspensão 
sem aviso prévio, conforme 

a procura pelos candidatos 
ou por determinação do 

empregador.

810

790
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Fala Diretor

Fala Associado

Empresários e contadores 
devem ficar atentos aos 

boletos falsos
Boleto falso tem algumas características

encontradas nos boletos legais, mas é possível 
constatar a irregularidade por meio do número do 

CNPJ do cedente

Empresários e conta-
dores devem estar atentos 
às cobranças de taxas in-
devidas, conhecidas como 
“caça-níquel”, além do re-
cebimento de possíveis 
boletos falsos,

 emitidos por “entidades-fantasmas”. Estes são golpes fi-
nanceiros e que se configuram como prática criminosa. 

A FecomercioSP alerta aos empresários do setor sobre 
essas entidades fraudulentas, que não possuem registro no 
Ministério do Trabalho e Emprego (MTE) e utilizam nomencla-
turas para ludibriar os empresários, cobrando taxas que são 
próprias de organizações sindicais, como Contribuição Assis-
tencial, Sindical e Confederativa e outras.

As chamadas entidades-fantasmas conseguem as infor-
mações de novas empresas, por meio de publicações do 
Diário Oficial e passam a enviar os boletos de cobrança. E, os 
boletos que chegam ao endereço da empresa recém-aberta, 
geralmente, têm prazo curto de vencimento. 

Além de utilizar a nomenclatura de Contribuição Sindical, 
Assistencial, Confederativas e outras, frequentemente, essas 
entidades fantasmas utilizam outras “taxas” para atingir o fim 
ilícito. A FecomercioSP aconselha que os empresários veri-
fiquem junto aos respectivos sindicatos se as taxas cobradas 
são realmente lícitas.

FECOMÉRCIO

Acib é uma instituição indispensável para 
a cidade de Barretos, pois além de atuante 
no comércio barretense em está a todo tem-
po envolvida nos projetos que envolvem a 
cidade.  Dentre seus serviços e produtos, 
promoções que melhoram as vendas do 
comércio em geral. Também oferece ao 
empresariado consultas de SPC e cheques, 
convênios médicos, odontológicos, estu-
dantis, dentre outros, além de consultorias 
Jurídicas, Contábeis, Tributárias, Bancárias 
para Empréstimos de Capital de Giro ou 
Investimentos, e outras linhas de créditos. 
E ainda produtos como lista telefônica, 
calendário, mapas, jornal, revista, código 
de defesa do consumidor, e outros. A As-
sociação Comercial está em constante en-
volvimento com os empresários de Barre-
tos, buscando oferecer o que há de melhor 
em produtos e serviços.

Marco Antônio
Duarte Froner

Diretor 
Departamento de 

Serviços

Nestes 30 anos, que participo 
como associado da ACIB acom-
panhei o esforço, as lutas e as 
vitórias desta entidade em res-
guardar o empresário da liber-
dade de ação, flexibilidade de 
horários e ampliação das opor-
tunidades de investimentos. 

Muitos embates com o poder 
público e com entidades sindic-
ais aconteceram objetivando o 
fortalecimento da relação em-
pregador e colaboradores. Saiu 
vitoriosa a sociedade em ter um 
comércio diversificado, ampla 
gama de prestadores de serviço 
e indústrias sólidas

Roberto Pacheco de 
Oliveira

Diretor do LiceuTec
Diretor do Memorial 
Parque Jardim das

Oliveiras
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Inauguração Nova Boutique Flowers

Fátima Mussi, Heloisa Leite e 
Marta Barbarotto

Nathália Ribeiro e Eliana
Ribeiro

As proprietárias Camila e 
Daniela ao lado da cliente 

Marcia Oliveira

Camila ao lado do esposo 
André, e sogros Jesus Matos e 

Maria Matos

Camila Lemos, André Rezek 
e Daniela

Proprietárias com Marlene Ote-
rio, Domingos Oterio e Danilo 

Oterio



Barretesão Via Fácil Villa Chic Bilaca

Avenida dos Coqueiros - Um corredor de oportunidades


