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ENTREGA PRÊMIOS PROMOÇÃO 
DIA DAS CRIANÇAS

blogdalu.magazineluiza.com.br-

Chegada do Papai 
Noel será no dia 7 de 
dezembro as 16h00

Promoção de Natal acontece de 3 de  
novembro a 31 de dezembro

Este ano uma grande novidade, serão 4 sorteios, dia 07, 14, 21 de dezem-
bro e 4 de janeiro. Serão sorteados um total de 30.000 em vale-compras.

A partir de 7 de dezembro as lojas 
ficarão abertas até as 22h00 com 

shows especiais

Acib irá promover curso de Papai Noel
Informações: 3321-3200

Barretos terá “Black Friday” nos 
dias 27 e 28 de novembro

A Acib promoveu o sorteio de doze bicicletas, dentro da promoção 
do Dia das Crianças. 

Os ganhadores foram os consumidores: Caroline Carozzo  Gar-
cia Duarte,  Joseilton Gomes Xavier, Sidmeia Costa, Jair dos Reis 
Chicalé, Maria Eduarda Fernandes, Ricardo Henrique Rocha, Vitor 
Pereira Rocha, João Pedro B. Silveira, Taís Silveira do Prado Perei-
ra, Saulo Miguel , Ruth Aníbal da Costa e Marcia Andréia Pimentel 
O. de Paula.
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Ponto de Vista Mariana Najm

Driblando
a Crise

É comum no próprio dia a dia, ou até mesmo em palestras moti-
vacionais, afirmar que para dar um salto maior, para a superação 
de um obstáculo, é necessário, sempre, dar alguns passos para 
trás para tomar o impulso necessário para que o salto seja grande. 
Isso não é necessário apenas no cotidiano, mas também na vida 
empresarial. É desnecessário falar que estamos no meio de uma 
crise, sofrendo todos os efeitos negativos de uma série de erros 
políticos, que afetam nossa economia, e que a mesma vinha sen-
do alertada há alguns anos.
Os efeitos dessa crise estão sendo sentidos por todos, entretan-

to, alguns setores estão sofrendo mais. O consumo vem sendo 
reduzido e consequentemente cai a produção e os reflexos neg-
ativos vão ser espalhando num verdadeiro efeito dominó. E como 
em toda montagem do dominó, todas as peças caem. 
O que temos que ter certeza também é que essa crise não 

vai passar tão rápido quanto alguns pregam. Os mais otimistas 
pregam um período de cinco anos para que os efeitos possam 
começar a ser reduzidos. Os mais pessimistas falam em até dez 
anos. Sabemos ainda que essa não é a primeira crise que se tem 
conhecimento. Países considerados de primeiro mundo já enfren-
taram crises piores. O Brasil  já passou por tempos de recessão, 
mudanças de moedas. E todas as crises foram superadas. É tudo 
uma questão de tempo.
Por outro lado, a crise nos obriga a buscar alternativas, novos 

caminhos, novos rumos e novas táticas. Todos nós fazemos parte 
do comércio. Estamos todos os dias buscando a sobrevivência 
oferecendo algum tipo de produto. Trabalho, mercadoria, serviço , 
enfim, cada um no setor que mais lhe atrai.
Agora, a nossa meta é driblar a crise. Para isso, temos que      

repaginar nossos métodos e nossas ações. Temos que rever to-
dos os processos a que estamos acostumados. Desde a hora da 
compra dos produtos, até na hora da venda. 
O comércio hoje ganhou novos horizontes. A compra pela inter-

net, sem sair de casa, vem aumentando. Para alguns, é uma forte 
concorrência, mas para outros, é mais um canal de negócios. E 
é assim que deve ser encarada. A internet é uma realidade. Não 
é uma rival, e sim uma aliada. Assim deve ser em toda a cadeia 
comercial. O fornecedor é um aliado. Os colaboradores são im-
portantes aliados. O consumidor é um grande parceiro. E deve ser 
considerado assim mesmo depois da venda.
Com todas essas iniciativas, e com a certeza que vamos superar 

a crise, como nosso trabalho e com a criatividade, vamos vencer 
todos os obstáculos. Se você parou um pouquinho, não desan-
ime. Com certeza é o impulso necessário para que você supere 
todos os obstáculos e, principalmente, a crise.
E nunca se esqueça, que nessa corrente que começa no for-

necedor até o consumidor, a Acib está sempre do seu lado. Use a 

A ideia de abrir a M.Najm Acessórios surgiu pelo 
fato de ser um ramo que estava deficiente em Bar-
retos, a empresária Mariana Rume Ribeiro Najm, 
queria montar uma loja, mas queria algo diferente, 
que tivesse faltando na cidade. “Trabalhei por mui-
tos anos no Grupo Joia e aprendi muito lá, quando 
sai busquei algo que não fizesse concorrência ao 
Grupo, o que queria era acrescentar ao comércio”, 

comenta. A M.Najm Acessórios foi inaugurada no dia 06 de março de 
2013, e de lá pra cá vem ganhando espaço na cidade. Buscando sem-
pre oferecer novidades, a empresária procurar estar sempre bem at-
ualizada tanto na parte administrativa quanto nas vendas. “Estamos 
passando por um período complicado, e o que tento fazer para atrair 
a clientela é sempre ter um ótimo atendimento”, acrescenta Mariana.

Conta com vários tipos de acessórios, mas a especialidade da loja 
são semi joias, tanto brincos, colares, pulseiras, quanto anéis.

“O mercado está aberto a novas empresas à todo momento, para 
que a minha loja esteja sempre crescendo busco sair na frente com 
novidades e fidelizo muito meu atendimento, faço questão de atender 
junto coma minha funcionária todas as minhas clientes, acredito ser 
esse meu grande diferencial. Apesar do momento econômico não ser 
bom, tenho boas expectativas, estou conseguindo fazer minha empre-
sa crescer, e sonho em expandi-la. Acho que Barretos é uma cidade 
comercial, temos um centro bonito, moderno, com excelentes lojas, 
e cada vez mais atraímos clientes da região. Cada empresário faz 
muito bem sua parte, e o que era para ser chamada 
de concorrência, acabamos nos tornando aliados, 
quanto mais pessoas circularem nas ruas, maior 
será a venda de todos”, finaliza a empresária.

A M.Najm fica na Avenida 21 n.796 entre as rua 22 
e 24, e atende pelo telefone 3324-6002.
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CURSOS | PALESTRAS | EVENTOS - SEBRAE e SENAC

OFICINA - “Como motivar sua equipe”
Data: 3/11
Horário:19h00
Local: SEBRAE Barretos
Investimento: Informações SEBRAE
Informações: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

OFICINA - 
“Visual Merchandising”

Data: 4 e 5/11
Horário:19h00 às 23h00
Local: SEBRAE Barretos
Investimento: Informações SEBRAE
Informações: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

CURSO - “Gestão Estratégica de Vendas” 
Data: 9, 10, 11 e 12/11
Horário:18h30 às 22h30
Local: SEBRAE Barretos
Investimento: Informações SEBRAE
Informações: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

CURSO - “Gestão de Pessoas e Equipe” 
Data: 9, 10, 11 e 12/11
Horário:18h00 às 22h00
Local: SEBRAE Barretos
Investimento: Informações SEBRAE
Informações: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

CURSO - “Gestão de Pessoas e Equipe” 
Data: 16, 17 e 18/11
Horário:18h00 às 22h00
Local: SEBRAE Barretos
Investimento: Informações SEBRAE
Informações: (17) 3323 2899/ 0800 570 0800

Cursos - SENAC - a distância
. Design Instrucional
. Docência do Ensino Técnico
. Docência no Ensino Superior
. Educação Ambiental para a Sustentabilidade
. Engenharia da Qualidade de Softwar
. Gerenciamento de Projetos - Práticas do PMI
. Gestão Cultural: cultura, desenvolvimento e mercado
. Gestão Empreendedora
. Gestão Empresarial
. Gestão Escolar
 . Gestão Estratégica em EAD
. Gestão da Segurança de Alimentos
. Gestão de Marketing
. Gestão de Pessoas
. Gestão do Relacionamento com o Cliente
. Gestão do Varejo
. Gestão e Governança da Tecnologia da Informação 
. Logística Empresarial
. Projetos Sociais e Políticas Públicas
 . Sistemas de Gestão Integrados da Qualidade, Meio Ambien-

te, Seg. Saúde no Trabalho e Resp. Social (SGI) 
. Tecnologias na Aprendizagem
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SERVIÇO
S EMPRESARIAL GOLD

O Empresarial Gold é o relatório de informações comer-
ciais mais abrangente, com dados cadastrais, positivos e 
de inadimplência.

BENEFÍCIOS
•Agilidade e segurança nas avaliações de crédito.
•Acesso ao bloco com dados dos sócios, administra-

dores e participações, sem custo adicional.
•Redução da inadimplência e fraude, além do aumento 

da rentabilidade.
•Redução dos custos operacionais no processo de 

análise de crédito.
•Evita que negociem com empresas que estão irreg-

ulares junto à ANVISA, prevenindo penalidades como 
multas e apreensão de produtos.

PRA QUE UTILIZAR?
•Realizar a avaliação cadastral de forma detalhada, 

com a possibilidade de relacionar os produtos da empre-
sa com o seu ramo de atividade.

•Definir limites de crédito e prazos de pagamento.

•Consultar até cinco CNPJs de uma única vez.
•Consultar o Score Empresarial, Faturamento Presum-

ido e Score Atacadistas e Distribuidores juntamente com 
o relatório. Para esse serviço é cobrada uma tarifa extra.

CONTEÚDO DO RELATÓRIO
•Identificação
•Localização
•Cadastro na ANVISA
•Comportamento com a sua empresa*
•Sócios e Administradores
•Participações em empresas
•Consultantes dos últimos 13 meses
•Pendências e restrições financeiras
•Total de cheques sem fundos emitidos
•Protestos
•Recuperações, falências e ações judiciais
•Inconsistências dos participantes (PF e PJ)
•Inadimplência dos participantes
•Informações mais recentes

ACCERTO PESSOA JURÍDICA
 O Accerto PJ traz os endereços e telefones que você 

precisa para conhecer melhor a empresa com quem está 
negociando. Com as informações cadastrais e de local-
ização, você identifica clientes em potencial e entra em 
contato sempre que necessário.

CONTEÚDO DO RELATÓRIO
• CNPJ
• Razão Social
• Condição do CNPJ
• NIRE
• Data de fundação

• Inscrição Estadual
• Situação da Inscrição Estadual
• Endereço completo, Cidade e UF
• Telefone de contato
• Código do IBGE para a cidade
• Natureza jurídica
• Segmento de atuação
• Ramo de atividade principal Consultas adicionais:
• Capital Social e atual
• Ramos de atividades secundários
• Relação de participantes
• Outras participações
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O Feirão de Saldos, Negócios 
e Oportunidades que  aconteceu 
de 08 a 11 de outubro no Parque 
do Peão, junto com a exposição 
de gado teve grande aceitação 
do público barretense. Dentre os 

stands, roupas, calçados, eletrônicos e muito mais.

Feirão de Saldos, Negócios e 
Oportunidades 

Barretos realizará Black Friday com 
campanha promocional

O Black Friday, campanha tradicional de promoção do 
comércio dos Estados Unidos, que vem ganhando destaque 
no Brasil nos ultimos anos, contará com uma edição espe-
cial em Barretos, será realizada nos dias 27 e 28 de novem-
bro sobre a temática “Liquida Barretos”. Os lojistas de todo 
o comércio de Barretos poderam expor suas mercadorias 
na rua.Mais informações para os lojistas aderirem: 17 3321-
3200.

A Acib realiza Chegada do Papai Noel no dia 7 de dezembro 
as 16h00. Serão percorridos todos os bairros da Cidade. 
A Acib já esta planejando a decoração de Natal do calçadão 

e adjascências. Muitas surpresas estão por vir!!

Chegada no Papai Noel do 
Comércio

Expo Barretos 2015 supera expectativas 
e se consolida para mais um ano

De 5 a 11 de outubro o Parque do Peão recebeu a tradicio-
nal Exposição Agropecuária de Barretos. Organizada pelo 
Sindicato Rural do Vale do Rio Grande a 48ª edição a Expo 
Barretos trouxe para a cidade o que há de mais novo e at-
ual no setor agropecuário.  A programação foi diversificada 
e contou com exposição de gados finos da raça Nelore e 
Senepol, leilões, julgamento do ranking nacional da Raça 
Nelore, além de feira agropecuária da Coopercitrus, e pal-
estras sobre pecuária de corte e agricultura familiar.

A Senepol 3G promoveu dois leilões dentro da programação 
oficial da Expo Barretos. Um virtual no dia 06 de outubro, e 
um presencial no dia 08, ambos com assessoria da Leiloeira 
Central Leilões e transmitidos pelo Canal do Boi. 

No dia 09 de outubro, aconteceu a 2ª edição Leilão Barre-
tos Nelore Show, da Agropecuária J Faria. No último dia do 
evento aconteceu o Leilão Direito de Viver em prol ao Hos-
pital de Câncer de Barretos.  De acordo com o organizador 
Antonio Tinoco Cabral 400.000,00 reais em arrecadação. 

Uma das novidades da Expo Barretos 2015 foi o 1º Ciclo 
de Palestras com o tema “Pecuária de Corte: Produção Efi-
ciente e Lucrativa”.  No dia também aconteceu o Fórum de 
Agronegócios do Programa - “Do Campo ao Consumidor” 
voltado aos produtores rurais das cadeias de heveicultura 
(seringueiras), fruticultura e olericultura (hortaliças) sobre for-
mas de comercialização para o escoamento da produção no 
mercado.
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Endividamento das famílias é estável, mas risco de
inadimplência cresceFECOMERCIO

As famílias paulistanas mostram que têm se esforçado 
para frear o crescimento do endividamento. No entanto, 
apesar de não contraírem mais dívidas, elas continuam 
com dificuldade para arcar com as contas já existentes, 
conforme aponta a Pesquisa de Endividamento e Inad-
implência do Consumidor (PEIC), realizada mensalmente 
pela Federação do Comércio de Bens, Serviços e Turismo 
do Estado de São Paulo (FecomercioSP).

A variação do nível de endividamento foi quase imper-
ceptível entre os meses de agosto e setembro, ao passar 
de 54,8% para 54,7%. Em números absolutos, essa re-
dução de 0,1 ponto percentual (p.p.) fez com que o total 
de famílias endividadas caísse de 1,966 milhão em agosto 
para 1,961 milhão em setembro.

Entre as famílias com renda inferior a 10 S.M., porém, 
a proporção de endividados registrou alta de 1,1 p.p. no 
comparativo mensal, passando de 58,6% em agosto para 
59,7% em setembro. No grupo acima de 10 S.M., por sua 
vez, o índice apresentou queda: saiu de 44,0% em agosto 
para 40,1% em setembro (-3,9 p.p.).

A relativa estabilidade do endividamento geral, contudo, 
não significa que as perspectivas estejam melhores para 
as famílias. De todas as endividadas, 6,9% acreditam que 
não terão condições de pagar suas contas total ou par-
cialmente no próximo mês, alta de 1,1 p.p em relação aos 
5,8% registrados em agosto. Com isso, o indicador alca-
nçou o maior valor da série histórica iniciada em janeiro de 
2010. Em números absolutos, são 249 mil famílias nessa 
situação.

O cenário mostra-se especialmente desfavorável para os 
grupos familiares que ganham menos. Na análise dos gru-
pos com rendimentos até 10 salários mínimos (S.M.), 9,5% 
dos entrevistados declararam que não terão condições de 

pagar suas dívidas. É a sexta alta consecutiva e o maior 
valor da referida série histórica. Já a proporção de famílias 
com renda superior a 10 S.M. que enfrentarão o mesmo 
problema é bem menor, 2%, mas ainda assim maior do que 
a registrada em agosto: 1,0%.

O número de famílias que não terão condições de pagar 
suas dívidas tem crescido em ritmo acelerado, como mos-
tra a tabela a seguir. Nos comparativos anuais, é possível 
observar que as variações também atingiram as maiores 
altas da série histórica: 2,8 p.p. no levantamento geral e 4,4 
p.p. nas famílias com renda até 10 SM.

Para a assessoria econômica da FecomercioSP, a rápi-
da deterioração do indicador é um sinal claro de que as 
famílias continuam caminhando rumo ao aumento da inad-
implência. A queda na proporção de endividados observada 
em junho e julho evidenciava o esforço dos consumidores 
para contornarem a crise, mas o agravamento do cenário 
econômico, especialmente por conta do aumento do de-
semprego, levou a novas altas do índice em agosto e em 
setembro entre as famílias de menor renda.

O levantamento da Entidade apontou ainda que a parcela 
de famílias de baixa renda com contas em atraso subiu de 
19,2% em agosto para 21,8% em setembro, crescimento 
de 2,6 p.p. As famílias de alta renda, por outro lado, estão 
em situação um pouco mais confortável: 5,9% delas tinham 
contas em atraso em agosto, índice praticamente igual ao 
registrado em setembro: 5,8%.

Tipos de dívidas
O cartão de crédito continua a liderar a lista de tipos de 

dívidas: 70,3% das famílias o utilizam. O recorte social 
aponta que a proporção de famílias com renda até 10 S.M. 
que estão endividadas com essa modalidade subiu de 
72,3% em agosto para 74,3% em setembro.
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PROTERRAFLORA NÉCTAR
Atuando no mercado desde 1984, a Proterra Irrigação ini-

ciou suas atividades no ramo de irrigação e máquinas agríco-
las e, posteriormente, com perfuração e assistência em 
poços artesianos. Incorporou-se ao segmento da locação de 
equipamentos e máquinas em geral, tornando-se referên-
cia no mercado regional. A Proterra, trabalha na assistência 
técnica de poços artesianos e semi-artesianos e também na 
construção desses, através de um projeto bem dimensio-
nado e definido quanto ao que se busca: custo x benefício. 
Existem 3 tipos de poços tubulares, poços em rocha, poços 
sedimentares e poços mistos, que, a empresa está apta a 
executar qualquer projeto de poço dos apresentados e atua 
aproximadamente em todo território nacional.

A Proterra trabalha também com Irrigação, segundo a em-
presa o uso eficiente da irrigação evita a escassez global da 
água - economizar água, luz e serviços, além de contribuir 
para a conservação da água no planeta. Um sistema de irri-
gação para molhar as plantas impede 
o desperdício e valoriza o meio ambi-
ente. E ainda serviço de paisagismo, 
serviço de Locação de máquinas e 
equipamentos de pequeno porte para 
a construção civil, equipamentos hi-
dráulicos e de jardinagem, dentre vári-
os outros produtos. A ProTerra fica Av. 
Eng. Necker C. de Camargos nº 2711, 
Fone: 17-3323-5050.

A história da empresa começou 
quando o fundador e atual diretor 
da empresa resolveu fazer par-
te de uma equipe de estudantes 
para trabalhar em um projeto de 
pesquisas em apicultura com in-

centivo do Governo. Foi o ponto de partida para executar 
seu próprio projeto de apicultura migratório, no qual seus 
apiários percorreriam regiões diversas, inclusive outros 
estados. Em 1987, a empresa investiu em uma nova uni-
dade fabril, conseguindo assim o registro do SIF (Serviço 
de Inspeção Federal), através do Ministério da Agricultu-
ra. Com isso a empresa conseguiu ampliar ainda mais 
sua linha de produção. Após consolidar-se no mercado 
interno graças a qualidade em seus produtos, passou a 
exportar para outros países, conquistando assim também 
o mercado internacional. Tendo hoje clientes em países 
da Europa, Oriente Médio, Ásia, Estados Unidos e Can-
ada, levando para o restante do mundo o que o Brasil 
tem de melhor em mel e própolis, tendo recebido uma ex-
traordinária aprovação do público consumidor também do 
exterior. Comercializam mel dentro dos rigorosos padrões 
internacionais, isto é, totalmente natural, não adulterado, 
não fermentado, sem aditivos e especialmente livres de 
antibióticos e outros produtos químicos, totalmente fiscal-
izados pelo SIF (Ministério da Agricultura). Flora Nectar 
fica na Rua José Soares Garcia, 05, Distrito Industrial II.
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Imóveis

AVENIDA GONÇALVES
R$230.000,00

01 SUÍTE
02 DORMITÓRIOS
02 SALAS
COZINHA
WC SOCIAL E EXTERNO
VARANDA
DESPEJO
ÁREA DE SERVIÇO
GARAGEM
QUINTAL

JOCKEY CLUB
R$ 239.800,00

CASA COM 01 SUÍTE, 01 DOR-
MITÓRIO COM JARDIM DE INVERNO, 
SALA, COZINHA, WC SOCIAL,  ÁREA 
DE SERVIÇO, GARAGEM PARA 03 
CARROS, CERCA ELÉTRICA, VARAN-
DA COM CHURRASCO, DESPEJO, 
QUINTAL CALÇADO, PISO FRIO, TETO 
LAJE, PORTAS DE FERRO E MADEIRA, 
JANELAS DE FERRO COM GRADES, 
MURADA. 

TERRENO: 158,40M². 
ÁREA CONSTRUÍDA: 115,00M² 

ROCA DEJAIR VICENTE

R$ 700,00 + Condomínio
APARTAMENTO DENTRO DO CON-

DOMÍNIO VILA NOVA!!! 
ÓTIMA LOCALIZAÇÃO
PRÓXIMO AO CENTRO DE                 

BARRETOS
02 DORMITÓRIOS
SALA
COZINHA
BANHEIRO SOCIAL
LAVANDERIA
PISO CERÂMICA
TETO LAJE
GARAGEM P/ 01 CARRO E 01 MOTO

JAM

CITY BARRETOS
R$480.000,00

02 SUÍTES SENDO UMA C/ JARDIM 
DE INVERNO E A OUTRA C/ CLOSET, 01 
DORMITÓRIO.

 WC SOCIAL, SALA, COZINHA C/ 
ARMÁRIOS, ÁREA DE LAZER C/ PISCI-
NA, DUCHA, WC EXTERNO, QUINTAL 
AMPLO.

 PISO PORCELANATO, LAJE, 
PORTÃO ELETRÔNICO, CERCA 
ELÉTRICA, GARAGEM P/ 03 CARROS.

TERRENO: 406 M²
CONSTRUÇÃO 200 M².

IMPÉRIO



Índices Econômicos | Dados Técnicos | Dicas 9Jornal da Acib
Barretos,  outubro 2015

LOJAS DE 
BARRETOS

UMA ÚNICA LOJA
1 - ARLETE MAGAZINE
2 - ARLETE BOUTIQUE
3 - BIABELAMORE
4 - KORPO E KOR
5 - BARREPEL
6 - CASA BARONI
7 - DISTRIBUIDORA SIMÕES
8 - MP FASHION
9 - BROOKSTORE
10 - JULINHA MODAS
11 - LÍDER COMERCIAL
12 - MP SPORTS
13 - TAMANKIM CALÇADOS
14 -  KAKA KIDS
15 - CAMA DE GATO
16 - OTICA SER-CLA
17 - ARLETE IN SHOPPING
18 - CORPORE INFORMÁTICA
19- BOM PREÇO TÊXTIL
20- DURVAL MOTO PEÇAS

MAIS DE UMA EMPRESA
1 - GRUPO JOIA
2 - LAVRADORES
3 - ÓTICAS SANTA LUCÍA
4 - DROGADADA

CONCESSIONÁRIAS 
1 - META FIAT
2 - CANNES PEGEOUT
3 - BAVEP
4 - VOLKS DAHER
5 - FORD CABRERA

CASA DE CONSTRUÇÃO
1 - RIOMAR
2 - LOJÃO CONSTRUÇÃO
3 - A CONSTRUTORA
4 - CONSTRURIBEIRO
5 - CONSTRU AMÉRICA

ENTRADAS DE ASSOCIADOS

SAÍDA DE ASSOCIADOS
1 - STYLLUS DECORAÇÕES
2 - FÊNIX EXTINTORES
3 - ZEZINHO CALÇADOS
4 - VIDRAÇARIA ISRAEL
5 - BUFFET DOCE PIMENTA
6 - INFOCONT CONTABILIDADE

IMOBILIÁRIA
1 - RENATO PEGUIM
2 - ROCA
3 - FLAGUI
4 - CASAREDO
5 - QUEOPS

INCLUSÕES 
NO SPC

EXCLUSÕES 
NO SPC

DADOS: 20/10

SETEMBRO - 2015

Salário médio pago 
pela indústria local é 
um dos menores da 

Região Administrativa
Levantamento divulgado no início 

do mês passado pelo Ministério do 
Trabalho e Emprego (MTE), por 
meio da RAIS (Relação Anual de 
Informações Sociais), mostra que 
a remuneração média mensal do 
trabalhador que atua na indústria 
barretense é um dos menores da 
13ª Região Administrativa (RA), 
composta por 19 municípios. 

Segundo os dados relativos ao 
período de 1º de janeiro a 31 de 
dezembro do ano passado, o 
salário médio dos trabalhadores 
no setor industrial barretense é R$ 
2.025,21. Em Guaraci foi encon-
trada a maior remuneração média 
para o setor: R$ 2.857,07. 

O operário de Barretos só rece-
be remuneração maior que os dos 
seguintes municípios: Altair, Cajo-
bi, Embaúba, Jaborandi, Pirangi, 
Taiaçú, Taiúva, Terra Roxa e Vira-
douro. 

708

585
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Fala Diretor

Fala Associado

Barretos mais exportou, que 
importou nos nove primeiros meses 

deste ano

Joaquim A.de Souza
Diretor 

Departamento de 
Serviços

Antônio Marcos 
de Oliveira

MP SPORTS

Nos nove primeiros meses deste ano, a balança comer-
cial barretense fechou com saldo positivo, resultado de um 
maior volume de exportação sobre as importações. Segun-
do o ministério do Desenvolvimento, Indústria e Comércio 
Exterior (MDIC), no período o município exportou US$ FOB 
255.691.166 e comprou do exterior US$ FOB 41.818.515, ge-
rando saldo positivo de US$ FOB 213.872.651. Durante todo 
o ano passado, as exportações barretenses superaram as im-
portações em US$ FOB 396.360.761. 

Janeiro foi o mês em que a cidade mais exportou, totalizan-
do US$ FOB 35.206.755. O maior volume de importações 
ocorreu em setembro – US$ FOB 7.801.657. 

A China lidera a lista dos países que mais compraram pro-
dutos barretenses, totalizando US$ FOB 71.588.591 (28%), 
seguida por Hong Kong (US$ FOB 27.868.111- 10,90%), 
Itália (US$ FOB 27.702.786 – 10,83%) e Japão (US$ FOB 
19.388.759- 7,58%).

Com relação às importações, o maior volume foi compra-
do do Paraguai (US$ FOB 22.337.222- 53,41%), Uruguai 
(US$ FOB 7.923.959 – 18,95%), Estados Unidos (US$ FOB 
3.620.256 – 8,66%) e Argentina (US$ FOB 1.770.058 -4,23%). 
Os principais produtos exportados no período foram a carne 
bovina congelada (49,22%), couro e pele bovina (26,65%) e 
carne bovina fresca (8,11%). Carne bovinafresca (52,86%), 
carne bovina congelada (11,80%) e carne ovina ou caprina 
(9,28%) foram os insumos mais importados.

MDIC

Que o País está passando por 
uma grande crise não é segredo pra 
ninguém. Acredito que este é o mo-
mento dos empresários se unirem e 
juntos tentar superar esta situação. 
Devemos buscar forças junto à Acib 
para conseguir driblar esta crise e 
seguir em frente, ela é a “casa do 
empresário barretense”. Não é o 
momento de agir sozinha, pois jun-
tos teremos mais força.

A Acib hoje é indispensável para 
a população e para os empresários 
de Barretos, pois ela está constan-
temente empenhada no desenvolvi-
mento comercial e industrial da nos-
sa cidade. Destacando-se por suas 
promoções, por promover cursos 
para melhorar e qualificar o barre-
tense para o mercado de trabalho, 
dentre outras coisas.

Podemos afirmar que a ACIB é um 
dos grandes fomentadores de nos-
sa Barretos como um todo.
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48ª edição a Expo Barretos

Cyro Penna Jr, Fábio de Salles 
Meirelles e José Jesus Aparecido 

Faria 

Cyro Penna Jr., Antonio Cabral 
(Tonhão) e Luiz Antônio Zardini

Emilio Carlos dos Santos e 
Paulo Garcia

J. Faria e José Armando 
Milani 

Fernando Galvão - Prefeito de 
Bebedouro, Arnando Jardim e 

Guilherme de Ávila

Cyro Penna Jr. Lissandra 
Queiroz, Fábio de Salles Meire-
lles e  Ivelle Lacerda Meirelles



Barretos oferece diversidade no setor de Pet Shop

Shopping do 
Amigão

Fã do Bicho Meus Bichinhos PURICAMPO


