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Ponto de Vista Roberta Adi de Almeida

 A luz no fim do túnel
Roberta Adi de Almeida é proprietária da Hiper, eventos 

corporativos. A empresária resolveu montar sua empresa, 
pois percebeu que Barretos é uma cidade de excelentes 
profissionais para eventos sociais mais que estava com-
pletamente carente, nesse aspecto, no ramo corporati-
vo. A ideia de montar a Hiper Eventos Corporativos vem 
sendo amadurecida pela empresária há tempo, aproxi-
madamente 13 anos, quando trabalhou em seu primeiro 
trabalho com Eventos Corporativos no Hotel Mércure em 

Campinas.
“Morei em São Paulo e aproveitei para conhecer a grande massa de eventos 

corporativos que a capital nos proporciona, comecei a colocar a Agência no 
papel. Fiz faculdade de RH, além de cursos de organizações, atendimento, 
relacionamento de empresa e cliente, além de outros voltados especificamente 
a eventos corporativos. Assim que voltei para a cidade, os eventos começaram 
a surgir, e não tive dúvida, coloquei o projeto em prática”, conta.  A Hiper é 
uma Agência Prestadora de Serviços, empenhada em fazer as empresas        
crescerem. Trabalham com ações para clientes e produtos, eventos motiva-
cionais e preparatórios para os colaboradores, traçam estratégias e identificam 
quais os pontos devem ser trabalhados, projetam ações toda semana para 
a empresa. Além de organizarem qualquer tipo de evento, desde confraterni-
zações até palestras, feiras e congressos. 
Quando pergunto a Roberta, como vê este mercado cada vez mais com-

petitivo, “Eu adoro essa Palavra “Competitivo”, por isso existe um plano de 
Interação entre as empresas clientes da Hiper, exatamente para os estabe-
lecimentos terem uma visão ampla de comando e estratégia. Se sua empresa 
tem concorrente, se abriu novos empreendimentos no mesmo ramo, isso quer 
dizer que seu mercado está aquecido, e que existe público para todo mundo. 
Competição é uma ação saudável, que lhes da muitas oportunidades, a Hiper 
Eventos Corporativos nunca se intimida e nem se desvia de obstáculos, tudo é 
aprendizado e uma oportunidade de fazer o melhor sempre”, finaliza Roberta.
Agende uma visita a Hiper vai até você, Celular e whatsapp (17) 98132 

1223(TIM) ou através do e-mail: hipereventocorporativo@gmail.com

Depois de praticamente um ano sob a forte crise que atin-
giu nosso país, na realidade ainda não vimos a luz no fim do 
túnel, mas sabemos que em breve deverá começar a brilhar, 
mesmo que timidamente. O ano foi difícil para todos os setores 
da economia e principalmente para o comércio, que sentiu de 
imediato os reflexos negativos da crise, com a forte queda no 
consumo.

Mas nossa certeza é que conseguimos superar este ano. Nos-
sas expectativas agora é em relação às vendas de fim de ano, 
que devem aquecer as vendas, mesmo que em índices abaixo 
de anos anteriores.

Este ano não existe nenhum produto em destaque, como os 
telefones celulares, por exemplo, que todos os consumidores 
querem ter. Talvez a crise tenha até impedido o surgimento de 
novos produtos. Por isso, o comércio estará receptivo no geral.

Os comsumidores estarão procurando por produtos que neces-
sitam, mas que sejam de boa qualidade e a preços acessíveis. 
Dai o cuidado que devemos ter no momento das compras. Uma 
compra bem planejada é o primeiro passo para uma boa venda.

Sabemos que muitos consumidores estão com dívidas. E pas-
sado o Natal, o começo de 2016 será como os outros. Com 
despesas com matriculas escolares, pagamento do IPVA, IPTU 
e também das dívidas que forem feitas no final de ano. O pri-
meiro trimestre de 2016 não será promissor para o comércio. 
Infelizmente é uma realidade que teremos que superar. Mas o 
comércio ainda estará recebendo as parcelas das vendas de 
Natal. É o lado bom.

Depois do Carnaval, a esperança é que, como sempre, o ano 
novo comece de verdade. Os consumidores já terão “segurado” 
o máximo que conseguirem e estarão retornando às compras.

Lógico que tudo é uma previsão. Uma previsão que espera-
mos seja concretizada, visto que nada de pior, no momento, 
pode acontecer na economia brasileira. O governo acordou e 
está tentando segurar a crise. Lógico que alguns setores vão 
sentir os cortes.

Para 2016, teremos menos feriados. Teremos os consumi-
dores buscando somente os produtos que necessitam, sem 
supérfluos.  Mas teremos também empresários que superaram 
uma das maiores crises que o país já passou. Teremos em-
presários mais experientes que continuarão trabalhando pelo 
desenvolvimento da nossa cidade.

A luz no fim do túnel ainda não pode ser vista, mas sabemos 
que ela está lá, e vai brilhar para todos os que superarem os 
obstáculos que ainda estamos superando. Além de acreditar-
mos em nosso potencial, temos também que acreditar na nossa 
capacidade de trabalho. 

Que venha 2016.
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CURSOS- SENAC
Cursos - SENAC - a distância

. Design Instrucional

. Docência do Ensino Técnico

. Docência no Ensino Superior

. Educação Ambiental para a Sustentabilidade

. Engenharia da Qualidade de Softwar

. Gerenciamento de Projetos - Práticas do PMI

. Gestão Cultural: cultura, desenvolvimento e mercado

. Gestão Empreendedora

. Gestão Empresarial

. Gestão Escolar

Cofira as dicas do SEBRAE para 
vender melhor neste Natal

Planejamento   
É importante colocar no papel todos os itens essenciais para 

o planejamento das vendas do Natal e do Ano Novo, com o 
objetivo de que elas se concretizem e tragam o lucro espera-
do: o trabalho de divulgação, a oferta de promoções, o fluxo 
de caixa, as formas de recebimento, as entregas, as embala-
gens, tudo isso preciso ser pensado. As previsões da CNC de 
queda nas vendas chamam a atenção do empresário para o 
seguinte ponto: a reavaliação da contratação dos temporári-
os, prática muito comum nesta época do ano. É preciso rever 
essa necessidade, que só se justifica quando há a presença 
de aumento nas vendas e na procura pelos produtos.

Caso você decida pela contratação, pense em um número 
reduzido de pessoas e também em uma forma de remuner-
ação vinculada ao lucro, para evitar prejuízos.

Para vender mais   
Invista na decoração: torne as vitrines bonitas e chamativas 

(com iluminação adequada), exponha os produtos. Não poupe 
na criatividade. Confira mais dicas no Blog do Sebrae Merca-
dos.

Cuide do atendimento: um dos principais pontos para aumen-
tar a produtividade, seja no comércio, serviços ou indústria, é o 
atendimento. Uma equipe empenhada pode fazer com que o 
cliente leve mais do que pretendia. Não economize na capaci-
tação desses profissionais. 

Divulgue seus produtos: a exposição da empresa é tarefa 
que não pode ser deixada de lado. Sem ter que aumentar mui-
to os custos, é possível usar as mídias alternativas, redes so-
ciais, e-mail marketing, hot sites e toda forma de comunicação 
virtual para divulgar o que está à venda. 

São ferramentas de baixo custo e com grande chance de 
retorno. Saiba como utilizar publicidade alternativa para seu 
negócio.

. Gestão Estratégica em EAD

. Gestão da Segurança de Alimentos

. Gestão de Marketing

. Gestão de Pessoas

. Gestão do Relacionamento com o Cliente

. Gestão do Varejo

. Gestão e Governança da Tecnologia da Informação 

. Logística Empresarial

. Projetos Sociais e Políticas Públicas
 . Sistemas de Gestão Integrados da Qualidade, Meio Ambiente, 

Seg. Saúde no Trabalho e Resp. Social (SGI) 
. Tecnologias na Aprendizagem
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SERVIÇO
S SCPC - Avalie Crédito

Faça consultas a consumidores pelo seu celular

 O Avalie Crédito auxilia sua empresa a avaliar o risco ao 
conceder crédito a consumidores. E você pode fazer isso de 
uma forma muito simples e rápida: utilizando seu iPhone e 
iPad. É, assim, uma ferramenta ideal para empresas que tra-
balham com vendas externas, permitindo uma avaliação segu-
ra a qualquer hora e em qualquer lugar.

Informações que você recebe no relatório
» Nome Completo
» Data de nascimento
» Nome da mãe
» Status do documento na Receita Federal
» Título de Eleitor
» Score de crédito
» Débitos ativos
» Protestos nacionais
» Cheques devolvidos
» Ações cíveis
Como acessar

» Site Boa Vista Serviços
» Aplicativo para iPhone e iPad disponível na App 

Store

Para que utilizar

» Para checar informações de clientes e conceder 
crédito com segurança

» Para operações de micro, pequenas e médias 
empresas

O que a sua empresa ganha

» Mobilidade – consultas feitas a qualquer hora, 
de qualquer lugar, pelo iPad e iPhone

» Velocidade nas decisões de concessão de 
crédito

» Avaliações rápidas do risco de crédito de con-
sumidores

 O Avalie Crédito une informações cadastrais e restritivas e 
oferece uma avaliação final da operação, recomendando-a ou não.

Pessoa Física
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Como planejar sua BLACK FRIDAY?

Guia ACHEI Barretos!
O aplicativo Achei Barretos é um guia completo da 

cidade de Barretos, onde o usuário pode encontrar os 
melhores estabelecimentos em cada segmento, e ain-
da ficar por dentro dos eventos que ocorrem na cidade 
e outras utilidades. A proposta do guia é facilitar a vida 
do usuário de forma que ele não precise consultar listas 
telefônicas ou sites para achar um telefone ou endereço.

Aos empresários, é oferecido o que há de mais       
moderno em marketing digital, através do marketing mo-
bile, onde seu cliente terá os dados completos de sua 
empresa sempre que precisar.

Para mais informações, Rodrigo Siqueira, (17) 98192-
6908 (17)99752-4818. Baixe o aplicativo no seu celular e 
fique por dentro do que há de melhor em Barretos.

A Acib realiza Chegada do Papai Noel no dia 7 de dezembro 
as 16h00. Serão percorridos todos os bairros da Cidade. A 
Acib já esta planejando a decoração de Natal do calçadão e 
adjascências. As Lojas no comércio também passam a abrir 
até as 22h00 no dia 7.

Chegada no Papai Noel do 
Comércio e abertura lojas a noite

Dicas SEBRAE
• Defina se a participação será virtual, no ponto físico ou em 

ambos.
• O passo seguinte é definir o mix de produtos que serão ofer-

tados.
• Nessa data, os consumidores buscam oportunidades pon-

tuais, mas esperam realizar sonhos de consumo antigos tam-
bém. Pesquisar os itens mais desejados em cada ramo de 
atividade poderá ser um bom diferencial.
• Os descontos vão levar ao aumento de vendas, mas, para 

garantir lucro nesse evento, é necessário negociar parcerias 
com fornecedores.
• Oferecer descontos indiscriminadamente poderá colocar em 

risco a saúde financeira da empresa. Certamente, ter um bom 
controle de seus custos e de margens será importante para 
definir a viabilidade da participação no evento.
• Outra oportunidade da Black Friday é queimar itens de 

menor giro e liberar capital para as compras de Natal, além de 
espaço nas lojas.
• Não crie falsas promoções e descontos irrisórios. Não en-

gane o consumidor, faça boas ofertas. Não faça maquiagem 
de preço.
• A Black Friday é um momento importante para aumentar a 

base de clientes. Não pense somente no lucro que os clientes 
podem dar nessa data comemorativa, pense no potencial de-
les a longo prazo.
• Aproveite a mídia espontânea da Black Friday, provavel-

mente seu cliente vai acessá-lo para saber se você tem algu-
ma oferta.

Promoção de Natal acontece de 3 de  
novembro a 31 de dezembro

Este ano uma grande novidade, serão sorteados R$ 
30.000,00 em vales compras, com sorteio nos dias: 
07/12; 14/12; 21/12 e 11/01/2016. No dia 07/12 seráo 
sorteados 14 vales compras de R$ 500,00; Dia 14/12 
serão sorteados 14 vales compras de R$ 500,00; Dia 
21/12 serão sorteados 14 vales compras de R$ 500,00.
Dia 11/01 será sorteado R$ 2.000,00 em vale compras 

para um funcionário das lojas participantes da promoção 
de natal; R$ 2.000,00 para uma das empresas partici-
pantes das promoções; R$ 2.500,00 entre os cupons da 
promoção de natal e R$ 2.500,00 entre todos os cupons 
das promoções do ano de 2015.

 A está oferecendo consultoria jurídica gratuíta aos seus 
associados com atendimento na Associação, uma vez por 
semana com horário agendado e também no escritório G 
& A – Godóy e Abrão Advogados Associados localizado na 
Av. 29 nº. 130.

Consultoria Jurídica na ACIB
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Trabalho: por que ter medo das novas tecnologias?
FECOMERCIO

Participei do Seminário sobre “O Futuro do trabalho: por que 
ter medo das novas tecnologias?”, organizado pelo Conselho 
de Emprego e Relações do Trabalho (Cert) da Federação do 
Comercio em São Paulo. Com base nas exposições apresenta-
das pelos especialistas, aprendi que as novas tecnologias fazem 
parte de processo irreversível em nossas vidas e no nosso tra-
balho. O telefone celular, por exemplo, tornou-se extensão do 
corpo e da mente humana que permite o acesso a gigantescos 
bancos de informações para a tomada de decisões. As novas 
tecnologias têm provocado rupturas nos sistemas de trabalho, 
como é o caso do Uber no transporte, Pay Pal nos bancos, Net-
flix na mídia, iTunes na música e WebMed na saúde.
Chegamos à era da internet das coisas. Para a dona de casa 

dos Estados Unidos, que usa uma máquina de lavar roupa, 
basta apertar um botão na própria máquina para que a Ama-
zon.com receba pedido de sabão em pó que será entregue no 
domicílio em algumas horas. O mesmo é feito pelo supermerca-
do, que recebe pedidos pelo celular e entrega as mercadorias 
no mesmo dia. Os seres humanos têm hoje enorme quantidade 
de informações para orientar as ações. As novas tecnologias 
abriram as portas para o trabalho a distância e para a possibili-
dade de o trabalhador realizar várias tarefas ao mesmo tempo. 
O que apavora as pessoas é verificar que, onde entra a máqui-
na, sai o trabalhador. O medo do desemprego cresce na mesma 
velocidade com que entram em ação as inovações da ciência.
Na literatura, há muita divergência sobre o assunto. Há au-

tores que consideram inexorável a destruição de empregos de 
pessoas que não terão o que fazer em decorrência da mod-
ernização tecnológica (Martin Ford, Rise ofthe robots— tech-
nology and threatofa jobless future, New York: Basic Books, 
2015). Outros acham que as novas tecnologias mais criam do 
que destroem empregos, além de garantirem ambientes de tra-
balho mais confortáveis, evitando acidentes e melhorando a se-
gurança dos trabalhadores. Para eles, os ganhos são maiores 
do que as perdas (Deloitte, Technology and people: thegreatjob 
creating machine, London, 2015).
É consensual, porém, a ideia de que as novas tecnologias 

criam demandas por trabalhadores com qualificações muitas 

vezes inexistentes no mercado de trabalho. Para usar bem as 
inovações, os trabalhadores precisar ter bom senso, lógica de 
raciocínio, capacidade de trabalhar em grupo, versatilidade para 
transportar conhecimentos de um lado para outro. Ou seja, será 
preciso saber pensar e pensar bem, o que coloca um desafio 
gigantesco às escolas da maioria dos países. No Brasil, precis-
aremos de novo pacto educacional e líderes competentes para 
fazer avançar os métodos de ensino sem complicações de leis e 
regras que engessam a criatividade humana.
Além disso, as novas tecnologias criam formas de trabalhar 

bem diferentes da situação do trabalho fixo e com prazo indeter-
minado que é característico do vínculo empregatício. O trabalho 
realizado a distância e em parceria com outros trabalhadores e 
em jornadas irregulares dificilmente se enquadra nas leis do tra-
balho atuais, como é o caso da CLT. Daqui para a frente, cada 
vez mais as pessoas serão contratadas e remuneradas com base 
naquilo que produzem e não em razão do tempo que dedicam 
ao trabalho. Isso exigirá extensas mudanças nas leis rígidas que 
foram criadas num tempo em que nem o computador existia e 
muito menos os bancos de big data, os robôs e a inteligência 
artificial.
Em suma, os desafios são enormes tanto para a educação 

quanto para a CLT. De tudo o que foi apresentado, fiquei com 
a impressão de que as mudanças necessárias na área das 
relações do trabalho são as mais urgentes. Isso porque o Brasil 
tem uma economia complexa, heterogênea e diversificada. Os 
empregos não vão desaparecer ou ser transformados de imedi-
ato. As mudanças serão graduais e seletivas, o que permitirá às 
escolas irem se adaptando às novas demandas. Mas o volume 
de atividades atípicas, que não se enquadram no figurino do vín-
culo empregatício da CLT, já é enorme, e cresce a velocidade 
sem precedentes. O nosso sistema de contratação e remuner-
ação do trabalho precisa ser repensado com a maior urgência, 
pois os que trabalham de forma atípica precisam de proteção 
tanto quanto os que trabalham de forma convencional. Para o 
legislador, portanto, é imperioso desenvolver paradigmas que 
garantam a proteção dos trabalhadores nas novas situações de 
trabalho criadas pelas novas tecnologias.
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O Barretesão oferece produtos como botas, chapéus, selas, cintos e fivelas, 
calçados, camisetas e camisas, bonés e uma linha completa de souvenirs, 
como chaveiros, canecas, adesivos, isqueiros e muitos outros, em duas lojas 
na cidade.

Barretos, a capital Country do País abriga 
uma grande variedade de Indústrias Coun-
tries, que produzem os souvenirs mais co-

biçados pelos turistas que veem à cidade. O 
artesanato local é destaque no mundo todo 
pela fabricação de produtos típicos, como 

peças utilizadas técnicas manuais, pintura em 
tecido, entalhe em madeira, os produtos feitos 

do couro, como botas e cintos, os equipa-
mentos utilizados na lida com os animais da 

fazenda, dentre outros como chaveiros, cane-
cas, chapéus, camisetas e muito mais.

Barretesão

O Souvenir Os Independentes, localizado na Avenida mais conhecida pe-
los Turistas, a famosa 43, possui uma imensa variedade de presentes, 
como acessórios countries, adesivos, bonés, camisetas, canecas, chapéus, 
chaveiros, fivelas, além de botas e botinas, calças, camisas, camisetas, dentre 
outros.

A Bão Barretos Western, com uma arquitetura e decoração no estilo coun-
try, lá você pode encontrar artigos country e uma grande variedade de produ-
tos como, Calças, Acessórios, Calçados, Botas, Camisetas, Chápeus, Selas, 
Fivelas, Cintos, etc.

O Lazão Botas conta com uma produção totalmente artesanal, trabalham 
com atacado e varejo fabricando botas, botinas e calçados masculinos femi-
ninos, em diversos couros, exclusivos e exóticos. Além de vários acessórios 
como carteiras, cintos, e outros.

O Zézinho Calçados confecciona há 36 anos botas e botinas manualmente 
com variedades de modelos e couros, além de uma variedade de produtos 
countries como, fivelas, canivetes, chaveiros, carteiras, bonés e chapéus.

Souvenir Os Independentes

Bão Barretos Western

Lazão Botas

Zézinho Barretos

Indústria Country
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ACQUA SHOPPING
ALI COLCHÕES
ALOHA
AMORE
AO BARULHO
ARLETE BOUTIQUE
ARLETE MAGAZINE
ARUÁ MODAS
BARATÃO DAS UTILIDADES
BEM FLORIR
BIABELAMORE
BIBBO
BOM PREÇO
BROOKSTORE
BUBBALLOO
CHANTILY
CAIOBÁ
CANTINHO DOS FRIOS
CASA 3 IRMÃOS
CASA BARONI
CASA DO 1 REAL
CASA GENTIL
CASAS BAHIA
CASAS PERNAMBUCANAS
CHAVITTA MODAS
CISNE

CLOSET 48
COLCHÕES E CIA
COOPY BOOK
CRISBOMBOM
É D+
ELEGGÂNCIA MODAS
EMPORIUM DAS TINTAS
EXCLUSIVA CALÇADOS
FENICIA MAGAZINE
FLOR DE PRIMAVERA
J CARIMBOS
JULINHA
J. MAHFUZ
KÁTIA GOUVEIA
KORPO E KOR
LOJÃO DA CONFECÇÃO
LOJAS JAPONESA
LOJAS MEGA
LUIGGI
M P FASHION
M P SPORTS
MAÇAZINHA KIDS
MAGAZINE LUIZA
MAGAZINE MULHER
MARGOT
MARIA HELENA MODAS

Conheça as empresas participantes da Liquida 
Barretos - BLACK FRIDAY - 23 a 28 novembro

MAXCELL
MENINAS FIT
NEIVA STORE
NOVA ARLETE
O BOTICÁRIO
ÓTICAS CAROL
ÓTICAS DINIZ
PÉ PNEUS
PITTA PITTO
POINT CELL
PONTO DA MODA
REAL MODAS
SANTA SANTA BOUTIQUE
SEDUÇÃO MODAS
SELMA MODAS
SHOPPING DO AMIGÃO
SILVIA PRESENTES
JOIA
TERRA BRASIL
ULTRAMED
VAI XORÁ TINTAS
VARANDAS MODAS
VICOUROS CALÇADOS
VILLA SPORTS
ZAPPING
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LOJAS DE 
BARRETOS

UMA ÚNICA LOJA
1 - ÓTICAS SERCLA
2 - ARLETE MAGAZINE
3 - BARREPEL
4 - ARLETE BOUTIQUE
5 - MP FASHION
6 - CASA BARONI
7 - BIABELAMORE
8 - KORPO & KOR
9 - BROOKSTORE
10 - SR EMBALAGENS
11 - LÍDER COMERCIAL
12 - MP SPORTS
13 - DISTRIB. SIMÕES
14 - TAMANKIN CALÇADOS
15 - ÓTICAS CAROL
16 - KAKÁ KIDS
17 - J FARIA DISTRIBUIDORA
18 - SANTA CASA SAÚDE
19 - PNEU CENTER
20 - CAMA DE GATO

MAIS DE UMA EMPRESA
1 - GRUPO JOIA
2 - LAVRADORES
3 - ÓTICAS SANTA LUCÍA
4 - DROGADADA

CONCESSIONÁRIAS 
1 - CANNES PEGEOUT
2 - META FIAT
3 - BAVEP
4 - FORD CABRERA
5 - VOLKS DAHER

CASA DE CONSTRUÇÃO
1 - RIOMAR
2 - LOJÃO CONSTRUÇÃO
3 - A CONSTRUTORA
4 - CONSTRURIBEIRO
5 - CONSTRU AMÉRICA

ENTRADAS DE ASSOCIADOS
1 - EME BARRETOS SOLUÇÕES E NEGÓCIOS
2 - GOU CLÍNICA
3 - POSTO DE MOLAS JULIÃO
4 - ULTRAMED
5 - JOCKEY CLUB DE BARRETOS
6 - VAI XORÁ TINTAS
7 - CASA DO MARMITEX
8 - CANTINHO DOS FRIOS
9 - P.P ALVARENGA MÓVEIS
10 - ECO POWER

SAÍDAS DE ASSOCIADOS
1 - NEW MÓVEIS PLANEJADOS
2 - ELETROZEMA
3 - GOMU
4 - ART PIZZA
5 - MOACIR DULTRA DO PRADO
6 - 3M CALÇADOS
7 - PARRUCHIERI
8 - STUART’S PAINÉIS
9 - ALPHA CENTAURO
10 - SALGADOS ARICHITA
11- CARPINTARIA PORTUGGUESA

IMOBILIÁRIA
1 - RENATO PEGUIM
2 - ROCA
3 - FLAGUI
4 - QUEOPS
5 - CASAREDO

INCLUSÕES NO SPC

EXCLUSÕES NO SPC

DADOS: 18/11

OUTUBRO - 2015

Consumidor reduz gastos 
com presentes de Natal

510

561

O consumidor vai gastar menos neste 
Natal. Segundo pesquisa nacional re-
alizada pela Boa Vista SCPC, o valor 
médio a ser gasto por presente este 
ano será de R$ 48 por pessoa, o que 
significa uma redução de 5,5% em 
comparação ao mesmo período do 
ano passado. Além disso, 78% com-
prarão menos presentes e apenas 9% 
pretendem consumir mais.
A Boa Vista SCPC constatou tam-
bém em sua pesquisa que 62% dos 
consumidores deverão gastar até R$ 
50 por pessoa nestas festas de fim 
de ano e 31% gastarão até R$ 30, 
enquanto 31% preveem gastos en-
tre R$ 31 e R$ 50. Os gastos totais 
com as festas (incluindo presentes, 
ceias de Natal e de Ano Novo, des-
pesas gerais) deverão somar até, no 
máximo, R$ 500, segundo 66% dos 
pesquisados. O levantamento mos-
trou também que 81% pretendem re-
duzir os gastos com presentes neste 
final de ano e que as classes A/B es-
tão menos dispostas a consumir: 86% 
responderam que gastarão menos em 
2015, em comparação a 62% no ano 
passado. Na classe C, a porcentagem 
passou de 70% para 78%.
De acordo com a pesquisa da Boa 
Vista SCPC, 52% dos brasileiros 
terão uma ceia de Natal menos farta 
este ano, em comparação a 32% no 
ano passado. Apenas 34% preveem 
que a fartura da ceia será igual à do 
ano passado e 14% consideram que 
será mais farta desta vez.
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Fala Diretor

Fala Associado

No acumulado do ano, títulos 
protestados registram alta de 22,6%

Rodrigo Sanches de 
Oliveira

2º Secretário

Thiago Marreta 
Silva

GLTelecom
Vivo

O número total de títulos protestados no país registrou alta de 
22,6% no acumulado do ano (janeiro a outubro de 2015) em 
relação ao mesmo período de 2014, de acordo com os dados 
da Boa Vista SCPC (Serviço Central de Proteção ao Crédito). 
Mantida a base de comparação, tanto os protestos de empresas 
quanto os de consumidores, seguem a mesma tendência, 16,4% 
e 32,3%, respectivamente.

Na comparação interanual (outubro de 2015 contra outubro 
de 2014), os títulos protestados recuaram 9,7%. Separando-os 
por consumidores e empresas os resultados foram de 7,6% e 
-21,3%, respectivamente.

Na comparação mensal, o número de títulos protestados recu-
ou 21,1%. Para as empresas a queda foi mais intensa (-27,5%), 
enquanto que para os consumidores a redução foi de 12,5%.

O valor médio dos títulos protestados para o mês de outubro de 
2015 foi de R$ 3.488, sendo R$1.582 para pessoas físicas e R$ 
5.221 para as pessoas jurídicas.

Em outubro de 2015, os títulos protestados de empresas rep-
resentaram aproximadamente 50% do total dos protestos no 
país. A região Sudeste contribuiu com a maior parcela dos títulos 
protestados (50,8%), seguida das regiões Sul (24,6%), Nordeste 
(10,1%), Centro-Oeste (9,4%) e Norte (5,1%).

No acumulado de 2015, todas as regiões seguem tendência de 
alta, com destaque para o Sudeste que obteve a maior cresci-
mento, de 21,6%. Na comparação interanual, as regiões registr-
aram valores bem inferiores aos do ano passado, como por ex-
emplo o Nordeste, que registrou queda de 33,1%.

O maior valor médio dos títulos protestados em outubro de 2015 
foi na região Centro-Oeste (R$7.077), ante uma média nacional 
para pessoa jurídica de R$ 5.221.

BOA VISTA

A ACIB presta importantes serviços 
à cidade de Barretos, e através de-
les impulsiona o comércio local, re-
sponsável por grande parcela dos 
empregos da cidade. 

É uma instituição atuante e dinâmi-
ca, com um papel fundamental no 
desenvolvimento da cidade, sempre 
ativa oferece à população cursos, 
palestras, treinamentos, buscando 
a capacitação de profissionais para 
as empresas da cidade. Somos priv-
ilegiados em ter uma Associação 
Comercial e Industrial em prol da ci-
dade.

A Acib é uma entidade muito atuante 
dentro de Barretos, suas Promoções 
são sempre muito aguardadas pe-
los consumidores, pela quantidade e     
qualidade dos prêmios ofertados. Pro-
move palestras, cursos, treinamentos, 
de excelente qualidade, que contribui 
com o empresários e também com seus 
funcionários. 
É de grande importância para o 

Comércio, e para o seu crescimento. 
A Associação está presente em tudo o 
que acontece na cidade, tanto em even-
tos, como a Festa do Peão, como em 
eventos de cunho social e procura man-
ter grandes parceiros como Prefeitura, 
Câmara, Sebrae, Senac, dentre outros.
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48ª edição a Expo Barretos
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Barretos oferece diversidade no setor de Pet Shop

SOS 
Animal

Mundo 
AnimalAnimed

Emporium
Cães


